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Анализ макроэкономических показателей.

Система национальных счетов позволяет держать руку на  экономи​ческом пульсе страны. Различные показатели, которые входят в систему национальных счетов, позволяют измерять объем производства в конкретный момент времени и раскрывать факторы, непосредственно определяющие функционирование экономики. Сравнивая уровни национального дохода за определенный промежуток времени, мы можем построить кривую, характеризующую функционирование экономики в долгосрочной перспективе: ее подъем или спад отразится на показателе национального дохода. Информация, которую дают счета национального дохода, является основой  для формирования и проведения в жизнь  государственной политики, направленной на улучшение функционирования экономики: без таких расчетов экономика базировалась бы на интуиции. Таким образом, счета национального дохода позволяют составлять таблицы  экономического здоровья общества и разумно определять политику, которая бы способствовала улучшения этого здоровья.

Главным показателем при составлении  национальных счетов служит валовой национальный продукт, или - кратко - ВНП.
Валовой национальный продукт.

Экономическая теория и статистика для измерения объема национального производства используют ряд показателей, среди которых важное место занимает показатель валового национального продукта (ВНП). ВНП определяется как рыночная стоимость всей произведенной  конечной продукции в экономике за год. При этом учитывается годовой объем конечных товаров и услуг, созданных гражданами данной страны, как в рамках национальной территории, так и за рубежом. Другое определение ВНП представляет сумму доходов предприятий, организаций и населения в материальном и не материальном производстве Валовой национальный Продукт учитывает и амортизационные отчисления. Они образуются в результате включения части стоимости используемых инвестиционных товаров в готовую продукцию. Для правильного расчета ВНП необходимо учесть все продукты и услуги, произведенные в данном году, всего один раз. Это позволит избежать двойного счета и завышения стоимости ВНП. Многие продукты продаются несколько раз, прежде чем они будут переработаны и войдут в конечный продукт. Исключить двойной счет позволяет показатель добавленной стоимости, который представляет разницу между продажами фирм и покупками фирмами материалов, инструментов, топлива, энергии и услуг у других предприятий. Иными словами, добавленная стоимость - это рыночная цена продукции фирмы, за вычетом стоимости потребленных сырья и материалов, купленных у поставщиков.

Суммируя добавленные стоимости, произведенные всеми предприятиями, можно определить ВНП, который представляет рыночную стоимость всех выпущенных товаров и услуг.

Определенной модификацией ВНП является показатель валового внутреннего продукта (ВВП), который представляет сумму добавленной стоимости всех производителей товаров и услуг, называемых резидентами. Это граждане, проживающие на территории данной страны, за исключением иностранцев, живущих в стране менее 1 года.

Если  к показателю ВВП добавить разность между поступлениями от факторов производства из-за границы и факторными доходами, полученными зарубежными инвесторами в данной стране, то получится показатель ВВП. Так, например, для Франции, после расчета показателя ВВП, нужно добавить поступление факторных доходов из Великобритании, США и т.д. и вычесть факторные доходы субъектов рыночного хозяйства, ведущих свою деятельность во Франции. Разность между показателями ВВП и ВНП незначительна и колеблется в пределах 1% от ВВП.

Статистическая служба ООН рекомендует использовать ВВП в качестве основного показателя для составления системы национальных счетов; в США и Японии используется показатель ВНП.

Валовой национальный продукт вычисляется в текущих рыночных ценах, что представляет номинальное его значение. Для получения истинной величины этого показателя необходимо очистить цены от влияния инфляции, применить индекс цен, что дает реальное значение валового национального продукта. 

Отношение номинального ВНП к реальному показывает увеличение ВНП за счет роста цен и называется ВНП-дефлятором.

Характеризуя валовой национальный продукт как "наиболее точный суммарный измеритель товаров и услуг, которые может произвести страна" (П.Самуэльсон), западные экономисты представляют два метода его измерения.

Метод расчета ВНП по расходам. ВНП определяется как сумма благ и услуг в распоряжении общества в определенный период времени. Величина ВНП - это денежная оценка конечных продуктов и услуг, произведенных за год. Иными словами, необходимо суммировать все расходы на приобретение (потребление) конечного продукта.

В показатель ВНП входят:

1. Потребительские расходы населения (С).

2. Валовые частные инвестиции в национальную экономику (Ig).

3. Государственные закупки товаров и услуг (G).

4. Чистый экспорт (Xn), который представляет разность между экспортом и импортом данной страны.

Таким образом, перечисленные здесь расходы составляют ВНП и показывают рыночную стоимость годового производства.

C + Ig  + G + Xn = ВНП

Метод расчета ВНП по доходам. ВНП, с другой стороны, составляет сумму доходов отдельных лиц и предприятий (заработная плата, процент, прибыль, рента) и определяется в общем как сумма вознаграждений владельцев факторов производства. В этот показатель также включены косвенные налоги на предприятия, амортизация, доходы от собственности.

ВНП  может также определяться как сумма доходов отраслей народного хозяйства. Это два согласованных между собой подхода к расчету ВНП. ВНП, рассчитанный по доходам, распределяется на заработную плату наемных работников, рентные платежи, процент, дивиденды, доходы индивидуальных собственников, налоги на прибыль корпораций, нераспределенные доходы корпораций, косвенные налоги на бизнес, амортизационные отчисления.

Следующие далее вычеты и добавления позволяют получить показатели чистого национального продукта, национального дохода, личного дохода и располагаемого дохода. Схема учитывает также налоги с граждан, уплачиваемые из личного дохода и налоги с корпораций, взносы на социальное страхование, источники инвестиций у предприятий.

ВНП, рассчитанный по расходам, включает 4 потока:

· инвестиции частного предпринимательства,

· государственные закупки товаров и услуг,

· потребительские расходы населения

· чистый экспорт (экспорт минус импорт)

Очевидно также, что кругооборот доходов  и расходов - возобновляемый и расширяющийся процесс: расходы стимулируют рост доходов, которые, в свою очередь, позволяют увеличить расходы.

Оба метода считаются равноценными и дают одинаковую величину ВНП.

Наиболее разработанной является статистика ВНП в США, которая проводится Бюро экономического анализа Министерства торговли. Здесь ВНП исчисляется не изолированно, а в рамках системы национальных счетов, которая помимо счетов ВНП и НД, включает межотраслевой баланс продукта и капиталовложений, баланс финансовых потоков, баланс национального богатства  и баланс трудовых ресурсов.

В США ВНП учитывает конечные товары и услуги, т.е. в ВНП включается только такая продукция, которая либо навсегда покидает процесс производства, вступая в общественное потребление, либо возвращается в сферу производства как инвестиционные товары. Сырье, полуфабрикаты и вспомогательные материалы не учитываются. ВНП включает сальдо внешнеторговых операций с другими странами. Для сведения баланса в ВНП не включается часть продукта, произведенного гражданами США вне страны, а продукт, созданный в США не американскими гражданами, не учитывается. Кроме того, в ВНП входит чистый приток доходов как сумма прибыли, дивидендов и процентов на вложенный за границей капитал, рентных платежей.

Первоначально в США ВНП исчислялся в фактических, текущих ценах, что искажало измерение объема производства вследствие инфляционного процесса, влияющего на цены. Динамику производства в чистом виде показывает ВНП в постоянных ценах базисного года (каждые 10-15 лет определяется новый базисный год). Показатель ВНП в постоянных ценах возрастает заметно меньше, чем в текущих. Так, среднегодовой темп прироста ВНП в текущих ценах в США в 1973-1985гг. составил 9,8%, тогда как темп прироста реального ВНП за этот же период - 2,8%. Несовпадение этих показателей объясняется инфляцией. В США Экономический совет при президенте рассчитывает потенциальный ВНП, который показывает производственные возможности американской экономики, учитывает полностью используемые трудовые ресурсы страны. Такой подход позволяет оценивать эффективность внутриэкономической политики американского правительства и, прежде всего политики в области занятости. Поскольку фактическая безработица нередко превосходит так называемый естественный уровень в 6-7% от самодеятельного населения, то потенциальный ВНП оказывается значительно ниже фактического, и этот разрыв имеет тенденцию к возрастанию. В 1955 г. данные по ВНП практически совпадали, в начале 70-х годов разрыв составлял 60 млрд. долл., а в начале 80-х годов превзошел рубеж 250 млрд. долл.

ВНП в процессе перераспределения: система взаимосвязанных показателей.

ВНП и ВВП - не единственные показатели национальных счетов, которые отражают движение совокупных величин. В экономической теории и статистике широко используются взаимосвязанные показатели национальных счетов, которые рассчитываются на основе ВНП. К ним относятся чистый национальный продукт, национальный доход, личный доход, располагаемый доход.

Чистый национальный продукт представляет собой более совершенный показатель по сравнению с ВНП, поскольку в нем не учитываются амортизационные отчисления. С помощью показателя чистого национального продукта (ЧНП) можно измерить годовой объем производства, который экономика в состоянии потребить, не сокращая производственные мощности будущих периодов. ЧНП=ВНП-амортизация.

Национальный доход. Для определения показателя общего объема заработной платы, процента, прибыли и ренты, необходимо вычесть из ЧНП косвенные налоги на предпринимателей. Смысл этого подсчета в том, что государство, взимая косвенные налоги с предприятий, ничего не вкладывает в производство и поэтому его нельзя рассматривать как поставщика экономических ресурсов. Таким образом, получаем показатель национального дохода. С точки зрения собственников ресурсов, национальный доход является измерителем их доходов от участия в производстве за текущий период. Предприятия рассматривают национальный доход как показатель, отражающий уровень цен на факторы производства, или ресурсы. Исследованием национального дохода занимались экономисты различных направлений. Так, в XVII в. У.Петти предпринял попытку анализа доходов капиталистического общества и их распределения. Он составил баланс доходов и расходов населения Англии того времени. При этом расчете размера национального дохода он определял сумму доходов всего населения, полученных с земли, домов, капиталов и за счет трудовых затрат. Проблемы воспроизводства и национального дохода изучали А.Смит и Д.Рикардо. Они определяли стоимость всего общественного продукта суммой доходов общества, исключая при этом входящую в стоимость продукта стоимость средств производства. Национальный доход меньше, чем валовой национальный продукт на величину косвенных налогов  и амортизационных отчислений от стоимости основного капитала.

Личный доход представляет собой полученный доход, в отличие от НД, который является заработанным доходом. Часть заработанного дохода - взносы на социальное страхование, налоги на прибыль предприятий и их перераспределение - не поступает в распоряжение населения. В то же время трансфертные платежи, которые не являются результатом хозяйственной деятельности работника, по сути, представляют часть их дохода. Таким образом, личный доход как фактически полученный доход, можно вычислить путем вычитания из национального дохода взносов на социальное страхование, налогов на прибыль, нераспределенных прибылей и добавления суммы всех трансфертных платежей

Располагаемый доход находится в личном распоряжении членов общества. Его величина может быть получена путем вычитания индивидуальных налогов из личного дохода.

ВНП и "чистое экономическое благосостояние".

Показатель ВНП дает возможность в денежном выражении измерить объем годового производства страны. Вместе с тем считается, что ВНП не полностью отражает реальное экономическое благосостояние нации, что объясняется следующими обстоятельствами.

Практически во всех странах отсутствует систематическая и достоверная статистика таких видов деятельности, как домашний уход за больными и детьми, домашнее благоустройство, репетиторство, которые увеличивают благосостояние общества. Не учитываются в ВНП результаты таких секторов теневой экономики, как нелегальные виды развлечений, рэкет, производство и продажа наркотиков, которые отрицательно сказываются на благосостоянии общества. ВНП не включает домашнюю работу, которая увеличивает благосостояние, но имеет нерыночный характер. Отсутствует в этом показателе оценка негативных результатов расширения производства . Истощение ресурсов, изменение климата, загрязнение окружающей среды влечет за собой уменьшение благосостояния общества. Кроме того, в условиях высокоразвитой экономики уровень доходов достаточен для качественного отдыха и увеличения времени досуга значительной части населения, что равнозначно увеличению благосостояния общества.

Учесть влияние этих факторов на общественное благосостояние позволяет показатель "чистого экономического благосостояния" общества, введенный в научный оборот американскими экономистами В.Нордхаусом и Дж. Тобином. ЧЭБ равен ВНП - отрицательные факторы, воздействующие на благосостояние + нерыночная деятельность (в денежной оценке) + денежная оценка свободного времени.

Система национальных счетов.

Для правильного понимания показателей и особенностей отражения их вза​имосвязей, остановимся на следующих структурных характеристиках СНС: границы производства, разграничение между "внутренней" и "националь​ной" экономикой; группировка хозяйствующих объектов и экономических операций.

Производственная деятельность включает:

а) рыночную  деятельность;

б) нерыночную деятельность (производство продуктов в хозяйствах населения для собственного потребления, бесплатные услуги го​с учреждений).

В этом понятии не охватывается:

а) теневая экономика;

б) бесплатные услуги в домашних хозяйствах.

Теневая экономика, в принципе, должна учитываться в СНС, так как в этой сфере производятся продукты, услуги и доходы, участвующие в эконо​мическом обороте. Большинство стран делает поправки к данным, собранным с помощью налоговых деклараций, с учетом сокрытия части доходов. Но в любом случае уголовно наказуемые деяния не рассматриваются как производственная деятельность (типа наркобизнеса).

Во многих странах производят оценки стоимости домашних услуг, но по​казывают их отдельно от основных счетов. Они составляют от 25 до 51% ВВП, причем эта величина в значительной мере зависит от используемого метода оценки: метода выпуска (по рыночной цене на аналогичные услуги) или метода затрат (исходя из оценки затрат времени).

Для разграничения категорий "внутренняя" и "национальная" экономика вводятся понятия "экономическая территория", "резидент" и "центр экономического интереса".

Понятие "экономической территории" отнюдь не совпадает с адми​нистративно-территориальным делением страны. Это не только территория, административно управляемая правительством, но это также и воздушное пространство, территориальные воды данной страны и континентальный шельф в международных водах, в отношении которого страна имеет исключительное право на добычу сырья, топлива и т.д. К экономической территории также относятся и т.н. территориальные анклавы за рубежом, т.е. зоны в других странах, используемые правительством (на основе аренды или частной собственности) для дипломатических, военных, научных или других целей. Соответственно территориальные анклавы зарубежных государств в данной стране не включаются в общую экономическую территорию.

Юридические или физические лица считаются резидентами данной страны, если центр их экономических интересов связан с экономической территорией страны. Под сие понятие не попадают лица, приезжающие в страну на короткий срок (меньше года) - туристы, артисты, сезонные рабочие и пр. Так​же исключаются работники дипломатических представительств и военнослужа​щие других стран. Резиденты - предприятия данной страны - это экономи​ческие единицы, занятые хозяйственной деятельностью на экономической территории данной страны, включая предприятия с иностранными инвестиция​ми, филиалы зарубежных фирм и др. строительные бригады данной страны, работающие временно в других странах, рассматриваются как резиденты страны, где расположены строительные предприятия, с которых они были откомандированы.

Национальная экономика охватывает деятельность резидентов независимо от их местонахождения. Понятие "внутренняя экономика" учитывает деятель​ность на территории (административное понятие) как резидентов, так и нерезидентов.

Группировки хозяйствующих субъектов и экономических операций долгое время ограничивались делением хозяйства на отрасли. Сейчас же нужно брать на вооружение и принцип группировки единиц по секторам. Это совсем не значит, что нам стоит вовсе отказаться от отраслевого деления, но крен должен быть в сторону его альтернативы.

Группировка экономики по секторам - центральная в статистической моде​ли рыночной экономики. Она осуществляется с целью изучения потоков до​ходов и расходов, изменения активов и пассивов в институциионной едини​це. Последняя представляет собой такую хозяйственную единицу, которая ведет полный набор бухгалтерских счетов и является юридическим лицом. Если хозяйственная единица не обладает обеими характеристиками институ​ционной единицы, то для идентификации применяют дополнительные критерии:

а) домашние хозяйства не ведут полного набора счетов, но всегда самос​тоятельно распоряжаются своими ресурсами, поэтому они считаются институ​ционными единицами;

б) единицы, кроме домашних хозяйств, не ведущие полного набора счетов (не имеющие самостоятельного баланса), относятся к тем институционным единицам, куда их счета входят составной частью;

в) единицы, которые ведут полный набор счетов, но не являются юридическими лицами, относятся к тем институционным единицам, которые их контролируют.

В соответствии с типами экономического поведения институционные едини​цы объединяются в более укрупненные структуры - секторы:

а) нефинансовые предприятия или предприятия по производству товаров;

б) финансовые учреждения;

в) общегосударственное управление;

г) негосударственные некоммерческие организации (общественные организации), обслуживающие домашние хозяйства;

д) домашние хозяйства;

е) "остальной мир" (этот сектор охватывает зарубежные экономические единицы в той мере, в какой они осуществляют операции с резидентами дан​ной страны).

В отличие от группировки хозяйствующих субъектов группировка экономи​ческих операций производится на основе единого критерия, т.е. они группируются одинаково и по отраслям и по секторам. Экономические операции агрегируются на три основные группы:

а) операции с продуктами и услугами;

б) распределительные операции;

в) финансовые операции.

Основные счета и показатели СНС. Внедряемая в статистическую практику СНС базируется на международных стандартах по национальному счетоводству ООН (СНС ООН) и ЕЭС.

Европейская система интегрированных экономических счетов (ЕСИЭС) ос​новывается на тех же теоретических и методологических принципах, что и СНС ООН, однако в ряде аспектов можно найти и разницу. Прежде всего - это сама форма изложения материала. Все понятия и определения в ЕСИЭС сформулированы более четко. После определения каждого показателя перечисляются его составные элементы, которые в него входят, но в отношении, которых у показателя могут возникнуть сомнения.

В СНС ООН и ЕСИЭС группировки по отраслям производятся на основе разных методик. При группировке по секторам финансовые учреждения в ЕСИЭС делится на два сектора: "кредитные учреждения" и "Страховые организации", в то время как в СНС ООН они объединены в один сектор "Финансовые учреждения".

Более существенны различия в системе счетов:

а) в СНС ООН эта система носит более сложный характер;

б) в СНС ООН, где на разных уровнях используются различные схемы сче​тов, в ЕСИЭС система счетов носит сквозной характер, т.е. схемы счетов, используемых на разных уровнях, почти одни и те же, что существенно об​легчает их сведение в анализ; +

в) счета ЕСИЭС являются более дезагрегированными по сравнению с СНС ООН;

г) в ЕСИЭС более детально разработана характеристика распределительных операций, отражающих распределение и перераспределение доходов, а также финансовых операций;

д) ЕСИЭС также обеспечивает дополнительную информацию в отношении по​казателей производства, таблиц "затраты-выпуск" В то же время ЕСИЭС не включает балансовые таблицы активов и пассивов.

Схема взаимосвязей важнейших показателей СНС (см. таблицу 1) дается для макроуровня и каждого сектора макроэкономики. В этой схеме отсутствует счет продуктов и услуг, так как он не является "сквозным", т.е. не составляется одновременно для национальной экономики в целом и ее от​дельных секторов.

Сальдо конечного финансового результата экономической деятельности (чистые кредиты и чистые долги) в принципе должно равняться сальдо из​менения финансовых активов и пассивов - балансирующему показателю фи​нансового счета, который характеризует изменение финансовых активов и пассивов по их видам и позволяет проанализировать структурные изменения в финансовом состоянии страны или секторе национальной экономики.

Таблица 1

Использование
Ресурсы
Показатели

Счет производства

Промежуточное потребление

Валовая добавленная

стоимость
Валовой выпуск
Валовой выпуск

- Промежуточное

потребление

= Валовая добавленная

стоимость

Счет образования доходов

Оплата труда

Чистые налоги на производство

Валовая прибыль, ва​ловые смешанные до​ходы
Валовая добавленная

стоимость
Валовая добавленная стоимость

- Оплата труда

- Чистые налоги на

производство

= Валовая прибыль, ва-

ловые смешанные до-

ходы

Счет присвоения первичных доходов

Доходы от собственности

Валовые первичные

доходы
Валовая прибыль, валовые смешанные доходы

Доходы от собственности

Оплата труда

Чистые налоги на произ

водство
Валовая прибыль, вало​вые смешанные доходы - Сальдо доходов от

собственности

= Валовые первичные

доходы

Счет вторичного распределения доходов

Текущие трансферты

Валовой располагаемый

доход
Валовые первичные доходы

Текущие трансферты

полученные
Валовые первичные доходы

+ Сальдо текущих

трансфертов

= Валовой располагае-

мый доход

Счет использования располагаемого дохода

Расходы на конечное потребление

Валовое сбережение
Валовой располагаемый

доход
Валовой располагаемый доход

- Расходы на конечное

потребление

= Валовое сбережение

Счет капитальных затрат

Валовое накопление основных и оборотных фондов

Чистые покупки земли, нематериальных активов

Чистые кредиты

Чистые долги
Валовое сбережение
Валовое сбережение

- Валовое накопление

осн. и об. фондов

- Чистые покупки зем-

ли и нематериальных

активов

= Чистые кредиты

Чистые долги

Финансовый счет

Приобретение

финансовых активов
Принятие финансовых обязательств

Чистые кредиты

Чистые долги


Сводные счета внутренней экономики

В заключении кратко рассмотрим вышеперечисленые основные сводные счета, применяемые в СНС:

а) счет продуктов и услуг служит для отображения формирования ресурсов продуктов и услуг за счет их производства и импорта и их использование на конечное потреблление, накопление, экспорт;

б) в счете производства отражаются операции, относящиеся к процессу производства. При этом производственная деятельность охватывает деятель​ность предприятия, организаций и отдельных лиц, как в сфере материального производства, так и в сфере нематериальных услуг;

в) в счете образования доходов отражаются распределительные операции, непосредственно связанные с процессом производства, которые приводят к формированию первичных доходов его участников: оплаты труда, чистых на​логов на производство, валовой прибыли предприятий и смешанных доходов населения;

г) в счете распределения расходов отражается общая величина доходов, полученных и переданных хозяйственными единицами в результате производственной деятельности, от собственности, а также в результате перераспределительных процессов. В новой СHС ООH этот счет разделен на два счета: присвоения первичных доходов и вторичного распределения дохо​да;

д) в счете использования располагаемого дохода отражаются расходы на конечное потребление домашних хозяйств, государственных учреждений и негосударственных некоммерческих (общественных) организаций, и оставшая​ся часть располагаемого дохода, представляющая собой валовое сбережение;

е) в счете капитальных затрат показываются формирование ресурсов для капитальных затрат и их использование на накопление основных фондов и материальных оборотных средств, приобретение земли и нематериальных ак​тивов. Разница между суммой ресурсов и использования характеризует ко​нечный финансовый результат экономической деятельности в данном периоде.

Внешнеэкономическую деятельность предполагается охватить тремя счета​ми: текущих операций (движение продуктов, услуг, доходов), капитальных затрат (движение капитала) и финансовым счетом (изменение финансовых активов и пассивов. 

Анализ макроэкономических показателей США.

Реальный валовой национальный продукт ‑ величина валового национального продукта в денежном выражении, скорректированная на уровень инфляции.

Таким образом, реальный ВНП наиболее правдоподобно отражает динамику изменения экономического потенциала страны. Направление движения реального ВНП США не отличается большим разнообразием, т.к. основным направлением является рост.  Постоянное увеличение реального ВНП, как, впрочем, и большинства других показателей, является, чуть ли не отличительной чертой экономики США.

Но, тем не менее, даже у такого гиганта, как США, наблюдались спады, и довольно значительные, в динамике реального ВНП. Причины этих спадов можно определить, основываясь на двух базовых науках: “экономикс” и “мировая история”. Знание первой науки жизненно необходимо для анализа; знание второй же поможет экономисту-профессионалу наиболее точно и подробно объяснить причины анализируемого изменения (или, что тоже вероятно, застоя), потому что, не зная экономических и политических причин, вызвавших изменение макроэкономического показателя, очень сложно понять динамику его изменения.

Итак, после экономического кризиса 1929-1933 годов экономика США начала развивать очень бурными темпами по той простой причине, что люди, уставшие от постоянной безработицы, хватались за любую работу, даже с небольшой оплатой. К тому же риск снова потерять работу заставлял людей делать своё дело не только как можно качественнее, но и как можно быстрее. Немалую роль сыграла и научно-техническая революция, которая получила в те годы в США наибольшее распространение и развитие. 

Немалую роль в преодолении, как самого кризиса, так и его последствий сыграли реформы Рузвельта. Первыми мерами президента стали стабилизация банковской системы и организация помощи безработным. Закон о восстановлении промышленности состоял из трёх частей. Первая часть предусматривала введение «кодексов честной конкуренции». Они охватывали 95% промышленности США. Это было принудительное ограничение конкуренции. Второй раздел закона регулировал отношения между предпринимателями и рабочими. Третья часть антикризисных мер предусматривала крупные ассигнования на общественные работы и строительство государственных промышленных, военных и других объектов. Эти меры не только стабилизировали ситуацию, но и стимулировали рост.

Из-за этих факторов производительность труда росла, чуть ли не в геометрической прогрессии, а соответственно вместе с ней рос и реальный ВНП.

Даже начавшаяся вторая мировая война, а вместе с ней и значительное возрастание военных расходов не остановили рост реального ВНП. Это объясняется тем фактом, что население не было полностью задействовано в производстве материальных благ, и, таким образом, можно было безболезненно увеличивать количество занятых в военном производстве без сокращения производства предметов потребления. В то же время СССР, например, уже не мог увеличить производство военного оборудования и техники без того, чтобы не сократить производство предметов потребления, так как все людские ресурсы были заняты. Этим и объясняется дефицит промышленных и продовольственных товаров в СССР во время Великой Отечественной войны. США, кстати, оказались в похожей ситуации во время войны во Вьетнаме, когда американское общество впервые узнало, что же такое дефицит.

Рост реального ВНП США прекратился в 1944 г. При остановке роста  производительности труда увеличились отчисления из бюджета в сферы, не приносящие доходы, как-то: начавшиеся попытки сооружения космических аппаратов; исследования в военной сфере, в частности отчисления на изучение атомных процессов; беспроцентные субсидии союзникам и т.д. После 1945 г., согласно плану Маршалла, денежные субсидии союзникам и бывшим противникам значительно возросли. Начавшаяся конфронтация с СССР отрицательно повлияла на состояние государственного бюджета США из-за того, что помимо увеличения военных расходов на содержание своей армии и исследования в сфере вооружений, пришлось также отчислять громадные суммы на содержание армий союзников и государств, враждебных СССР и граничащих с его территорией. 

Рост же реального ВНП начался только в 1957 г. и более не прерывался. Это связано не только с завершением военных конфликтов в Корее и во Вьетнаме и соответственно с сокращением расходов на содержание огромной армии, но и с увеличением производительности труда, причиной которого послужил начавшийся «baby-boom». «Baby-boom» явился причиной возросшего потребления, т.к. за период 1947-1957 гг. население США росло ускоренными темпами, соответственно увеличивалось и потребление.

Однако с переходом экономики США в фазу постиндустриального развития (это произошло приблизительно в 1956-1958 гг.) производительность труда перестала играть решающую роль в формировании реального ВНП, несмотря на то, что она осталась довольно значительной. Рост потребления товаров впоследствии привёл к тому, что сальдо США стало отрицательным, и, прежде всего, не из-за отставания промышленности от потребностей населения, а из-за очень ощутимого падения экспорта.

Экономика США представляла сложную  и многозначную картину.

Оценка состояния экономики США

в прогнозируемый период.

В 70-е начале 80-х США переживали кризисы, сравнимые по масштабам с кризисом 29-30 гг. К циклическим кризисам перепроизводства впервые добавились структурные кризисы - сырьевой, энергетический, экономический. Впервые в мирное время темпы развития инфляционного процесса выражались двузначными цифрами. Характерным (особенно с 74-75 гг.) стало значительное замедление темпов экономического роста, а также замедление и даже прекращение роста общественной производительности труда.

Если в 1951-1973 гг. темпы роста ВНП  составляли в среднем 3,9, то в 1974 - 1980 - всего 1,9%, а производительность труда в 73-80 гг. вообще не росла. На фоне этих тяжелых потрясений особенно ясно проявился кризис сложившейся системы государственно монополистического регулирования экономики. Продолжалось ослабление экономических позиций в мировой капиталистической системе. Происходило абсолютное снижение реальных доходов.

Падение доверия к доллару и массовое бегство вынудило правительство США отказаться от обмена своей валюты на золото и  девольвировать ее в 1974г. Рухнул оформленный в 1944г. Бреттонвудсский золото-долларовый стандарт

Начался продолжающийся до сих пор период валютных потрясений, в ходе которых США пользуются сохранением привелегированного положения  доллара для финансовой эксплуатации всего мира, а также для нанесения прямого ущерба экономическим позициям своих конкурентов.

Начало 70-х гг. ознаменовалось и коренной ломкой ценовых пропорций на мировом рынке - изменением соотношения цен на готовые изделия и сырье в пользу последних. В основе такой ломки лежал кризис неоколониальной системы эксплуатации природных богатств развивающихся стран в сочетании с монополистической ценовой стратегией крупнейших сырьевых ТНК. При этом всего за 2 года (1973-1974) мировые цены на нефть и сырье выросли в 4,5-5 раз, на зерно - в 2,5, на металлы и руды - более чем в 1,5 раза. В результате США вынуждены были существенно увеличить затраты на импорт сырьевых товаров. Дополнительный стимул получило развитие инфляционного процесса. В долгосрочном плане перед страной встала задача структурной перестройки экономики в соответствии с новой структурой мировых цен, прежде всего в соответствии с резким ростом реального уровня мировых цен на нефть (в 6,5 раза за 1970-1982 гг.).

Структурные сырьевой и энергетический кризисы ускорили наступление и усугубили тяжесть циклического экономического кризиса 1974-1975 гг., оказавшегося самым разрушительным за весь послевоенный период. Падение промышленного производства достигло 10,3%, а длительность - 16 месяцев. Этому способствовало также не наблюдавшееся никогда ранее ускорение роста цен, несмотря на сокращение производства. В 1974 г. темп инфляции составил  10%. Рекордными для послевоенных кризисов стали падение капиталовложений 9на 27,6% за 1974-1977 гг.), рост безработицы (до 8% рабочей силы), число банкротств  в сфере промышленности и кредита. Резкое сокращение реальной заработной платы на 5% способствовало установлению еще одного рекорда - по показателю падения потребительского спроса. Американский экспорт сократился в 1975 г. на 2,6%, что еще более усугубило внутренний кризис экономики.

Особенная глубина кризиса 74-75 гг., одновременное существование спада и инфляции( стагфляция), переплетение с целым рядом структурных кризисов обусловили необыкновенно длительный период восстановления докризисного уровня в экономике США

Начавшийся в 1980 г. новый циклический кризис побил все рекорды своего предшественника - по глубине и общей продолжительности падения промышленного производства (12,4% и 20 месяцев), по масштабам безработицы (9,7% рабочей силы), сокращению личного потребления и размаху банкротств. Нарастание разрушительной силы кризисов перепроизводства в США убедительно свидетельствует о бессилии капитализма преодолеть объективный процесс углубления его общего кризиса.

Кризису 1980-1982 гг. в США были присущи многие черты, ставшие характерными для циклических кризисов капиталистической экономики начиная с 1970-х гг. Это прежде всего стагфляционный характер в сочетании с долговременными структурными кризисами. Так же, как в середине 70-х годов, воспроизводство в период кризиса было дополнительно разрушено резким скачком  цен на топливо и энергию, "нефтяным шоком" 1979 г. Наибольшие трудности выпали на долю энергоемких отраслей - черной и цветной металлургии, химической промышленности, а также автомобилестроения. Как и в предшествовавшем кризисе, падение промышленного производства было усилено в результате резкого сокращения экспорта - на 11% за 1981 - 1982 гг. 
Дополнительным фактором обострения социально- экономических противоречий в США явился наметившийся в 1970-е гг. второй этап развертывания научно-технической революции. Быстрое развитие получают  наукоемкие отрасли, ракетно-космическая промышленность, фармацевтика. В то же время целый ряд "старых" отраслей - металлургическая, текстильная, судостроительная и другие - находятся в состоянии депрессии или кризиса. Прогрессивная по сути структурная перестройка хозяйства США несет с собой усиление экономической нестабильности и рост безработицы. Начиная с 1983 г. экономика США, преодолев депрессию, вступила в очередную фазу подъема.
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