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     Cчитается, что введение евро выгодно для Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ) по многим причинам: резко уменьшатся расходы на валютообменные операции, до минимума сократятся потери, вызываемые колебаниями обменного курса. Евро будет валютой с устойчивым обменным курсом, стабильность которой поддерживается и контролируется Европейским центральным банком. �       Прозрачность цен и возросшая конкуренция в странах зоны евро будут выгодны и для третьих стран. Более того, фиксированные обменные курсы в сочетании с жесткой бюджетной дисциплиной будут содействовать снижению процентных ставок и тем самым удешевлению западных кредитов и улучшению общих условий предпринимательской деятельности. Евровалюта должна составить альтернативу доллару и содействовать уменьшению зависимости стран ЦВЕ от экономической политики США. Наконец, двухполюсная мировая валютная система, вероятно, будет более сбалансированной, чем нынешняя одновалютная. �       На практике интерес к евро со стороны государств Центральной и Восточной Европы будет зависеть от того, насколько важными окажутся выгоды единой валюты для конкретной страны и перевесят ли они преимущества доллара.



Общеэкономические условия восприятия евро 

     

        Восемь из десяти стран Центральной и Восточной Европы, по данным на конец 1998 года, имеют режимы валютного курса, опирающиеся на валюты стран ЕС. Cтраны, имеющие режим валютной палаты на основе немецкой марки (Эстония и Болгария) или управляемый плавающий курс по отношению к немецкой марке (Чехия и Словения), видимо, переключат свои валютные режимы на евро. Латвия, Венгрия, Польша и Словакия, привязывающие курсы своих валют к корзине, состоящей из доллара США, валют ЕС и некоторых других, должны перевести нынешние доли валют ЕС в евро. �       Хотя литовский лит жестко привязан к доллару США, положение может измениться, поскольку, доля доллара в экспортных и импортных платежах Литвы к концу первой половины 1998 года, по данным литовского Центрального банка, упала до 49 процентов. 



Таблица 1 

Режимы валютного курса в странах Центральной и Восточной Европы и СНГ

�PRIVATE_ �Болгария �валютная палата - немецкая марка ��Чехия �управляемый плавающий курс - немецкая марка ��Эстония �валютная палата - немецкая марка ��Венгрия �наклонный валютный коридор - корзина валют: немецкая марка 70%, доллар США 30% ��Латвия �фиксированный обменный курс по отношению к специальным правам заимствования (CДP) ��Литва �валютная палата - доллар США ��

Польша �

наклонный валютный коридор - корзина валют: немецкая марка 35%, доллар США 45%, английский фунт стерлингов 10%, французский франк 5%, швейцарский франк 5% ��Румыния �свободный плавающий курс ��Словакия �фиксированный обменный курс к корзине валют: немецкая марка 60%, доллар США 40% ��Словения �управляемый плавающий курс к немецкой марке ��Белоруссия �управляемый плавающий курс к доллару США ��Молдавия �свободный плавающий курс ��Россия �управляемый плавающий курс к доллару США/свободный плавающий курс (с сентября 1998 года) ��Украина �управляемый плавающий курс к доллару США ��      

 Во всех европейских странах СНГ национальные валюты ориентируются на доллар США. На Украине используется механизм, аналогичный тому, что существовал в России до 17 августа 1998 года. В Белоруссии - три обменных курса: официальный, по которому экспортеры продают твердую валюту Центральному банку, коммерческий, используемый в качестве справочного для коммерческих сделок внутри страны, и рыночный, складывающийся в результате спроса и предложения на валютной бирже. �       Вряд ли эти страны радикально изменят режимы обменных курсов после ввода евро. Но некоторые изменения все-таки могут произойти. Евгений Примаков в одном из первых выступлений после вступления в должность премьер-министра упомянул о необходимости подумать насчет привязки курса рубля к евро. Если такая привязка состоится, то России есть смысл ориентироваться на валютную корзину (евро/доллар). Четверть всех российских официальных валютных резервов уже автоматически обменена на евро по состоянию на 1 января 1999 года, поскольку была деноминирована в немецких марках. �       Как правило, значение для страны того или иного экономического партнера измеряют его долей во внешней торговле (таблица 2, колонка 1). Пять основных кандидатов на вступление в ЕС (Эстония, Чехия, Венгрия, Польша, Словения) плюс Румыния занимают первые строки в таблице - свыше 50 процентов их экспорта идет в ЕС. В Латвии, Литве, Словакии, Болгарии и России удельный вес Евросоюза колеблется от 30 до 44 проц., в экспорте Белоруссии, Молдавии и Украины он не превышает 10 процентов. �       Однако этот показатель не принимает в расчет степень открытости экономики, которая исчисляется как доля экспорта в ВВП страны. Данные таблицы 2 (колонка 2) говорят о том, что Словения, Эстония и Чехия в наибольшей степени зависят от ЕС. Удельный вес их экспортируемого в ЕС ВВП в 2 раза превышает аналогичные показатели Польши, Румынии и Латвии. �       Для всех членов СНГ торговля с ЕС не превышает 6 проц. ВВП, хотя товарооборот с ЕС имеет для них большое значение, потому что в этом регионе закупается современное оборудование, промышленные товары и продукты питания. Для России экспорт в страны ЕС представляет собой важный источник твердой валюты, необходимый прежде всего для поддержания национальных валютных запасов. 



Таблица 2 

Экономические и социальные факторы, способные повлиять на распространение евро 

�PRIVATE_ �Страна� 













Доля ЕС в общем объеме экспорта 1996 г., в %�Доля ВВП, экспортируемого в ЕС, в ВВП за 1996 г., в %�   













Внешнеторговый оборот с ЕС за 1996 г. на душу населения, в экю�ВВП на душу населения  по паритетам покупательной способности в 1996 г., в % при ЕС=100� 













Доля    сельского хоз-ва    в общей численности занятых, в %����1�2�3�4�5��Словения�64,6�29,7�4077�65,2�6,0��Чехия�58,2�22,9�2303�58,5�11,2��Венгрия�65,0�19,7�1843�36,2�15,2��Словакия�41,3�19,8�1373�40,1�12,1��Польша�66,5�12,1�830�32,3�27,5��Эстония�51,9�25,1�1854�25,1�14,4��Латвия�44,1�12,6�889�19,6�15,8��Литва�33,4�17,5�685�23,6�18,5��Болгария�37,9�19,0�404�23,0�13,4��Румыния�55,9�14,6�353�24,4�24,0��Россия�30,4�6,2�286�22,6�14,4��Белоруссия�12,2�3,6�126�23,6�17,6��Украина�8,0�4,3�80�12,0�21,8��Молдавия�11,6�5,1�69�7,7�43,0��       

Не менее важен показатель торгового оборота с ЕС в пересчете на душу населения (таблица 2, колонка 3). Так, Словения сильно зависима от связей с ЕС: внешнеторговый оборот на каждого жителя составляет 4000 экю в год (для сравнения, в Греции только 1800 экю, в Испании - 3300 экю, в Италии - 3990 экю). Примечательно, что Словения и Польша, у которых доля ЕС в экспорте практически одинакова - 65 проц., имеют душевые показатели внешней торговли с ЕС, отличающиеся в пять раз. В Чехии, Венгрии, Эстонии и Словакии объем экспорта и импорта с ЕС на одного жителя колеблется от 1300 до 2300 экю. В Польше, Латвии и Литве этот показатель составляет 700-900 экю, в Болгарии, Румынии и СНГ - менее 400 экю, в Молдавии и на Украине его величина ничтожно мала. �       По величине ВВП на душу населения и доле занятых в сельском хозяйстве (таблица 2, колонки 4 и 5) можно судить о степени вовлечения страны в международное разделение труда, о соотношении городского и сельского населения, уровне образования и интенсивности контактов жителей с иностранцами. А эти факторы, в свою очередь, будут определять реакцию населения страны на введение евро. Опросы общественного мнения, проведенные в странах - членах ЕС, свидетельствуют, что жители крупных городов, имеющие хорошее образование, в большей степени поддерживают евро, чем остальное население. �       С этой точки зрения Словения и Чехия имеют наилучшую экономическую основу для перевода валютных операций на евро. Их ВВП на душу населения очень близок к соответствующим показателям средиземноморских стран ЕС, в то время как их сельское хозяйство обеспечивает всего лишь 6-11 проц. занятости. Словакия, Венгрия, Эстония, Литва, Болгария, Россия, Белоруссия и Латвия образуют вторую группу - их ВВП на душу населения составляет 20-40 проц. от соответствующих средних показателей ЕС, а доля сельского хозяйства в общей численности занятых колеблется от 12 до 18,5 процента. �       Болгария, Румыния, Украина и, особенно, Молдавия могут столкнуться с отрицательным отношением к евро у граждан, проживающих за пределами столиц и крупных городов (таблица 2, колонка 5).



Специфические факторы, способные повлиять на распространение евро 

       

Нельзя не отметить также и некоторые специфические факторы, которые могут содействовать или препятствовать распространению евро, один из которых - географическая структура внешней торговли. Доля четырех оставшихся за пределами зоны евро стран ЕС (колонка 1 в таблице 3) - Греции, Дании, Великобритании и Швеции в экспорте восточноевропейских стран показывает, что прибалтийские республики сильно зависят от торговли с Великобританией, Швецией и Данией и меньше - от торговли с зоной евро. В определенной степени это относится и к Болгарии, которая тесно связана с Грецией. �       Поэтому введение евро в Болгарии и странах Балтии в значительной степени будет зависеть от позиции четырех стран Европы, пока оставшихся за пределами валютного союза. Шведские лесопромышленники еще летом 1998 года приняли решение перейти на евро с 1999 года, аналогичные намерения были высказаны и некоторыми британскими фирмами. �       Эстония, Латвия и Литва имеют большие объемы экспорта в Россию и на Украину (таблица 3, колонка 2). Успех единой европейской валюты в России способствовал бы расширению зоны ее обращения в других европейских странах СНГ, так как Россия является главным торговым партнером Белоруссии, Молдавии и Украины. 















Таблица 3 

Специфические факторы, связанные с евро 



�PRIVATE_ �Страна�Доля экспорта (CIF)в страны ЕС, не вошедшие в зону евро, в общем объеме экспорта в ЕС за 1997 г., в %�Доля экспорта в Россию и на Украину от всего экспорта в 1995-1997 гг. (в среднем), в %�Доля экспорта за пределы Европы от всего экспорта в 1995-1997 гг., в %�Доля сырьевых товаров в общем экспорте в ЕС в 1997 г., в %�Доля трех основных торговых партнеров в зоне евро в общем объеме экспорта в зону евро в 1997 г., в %���������Словения�5,6�4,0�25,0�2,8�84,0��Чехия�9,3�4,0�14,0�9,4�85,0��Венгрия�8,8�7,0�18,0�5,6�80,0��Словакия�5,5�6,0�10,0�6,8�86,0��Польша�15,2�10,0�15,0�10,5�80,0��Эстония�37,8�19,0�13,0�39,4�86,0��Латвия�40,2�26,0�16,0�64,0�85,0��Литва�28,3�27,0�21,0�29,0�73,0��Болгария�26,1�13,0�42,0�9,1�73,0��Румыния�12,1�3,0�36,0�3,6�84,0��Россия�14,6�12,7�39,7�51,8�66,0��Белоруссия�11,1�58,7�12,5�18,5�77,0��Украина�16,2�49,6�нет данных�29,6�82,0��Молдавия�10,4�59,7�7,8�5,4�92,0��       

С большой степенью вероятности можно предположить, что евро превратится в альтернативную резервную валюту и валюту внешнеторговых контрактов прежде всего в Европе, а позднее и в других регионах мира. Поэтому неевропейский компонент в торговле страны важен для ускорения перехода на евро. Для большей части стран Центральной и Восточной Европы доля экспорта за пределы Европы колеблется в пределах 10-25 проц. Только Болгария, Румыния и Россия имеют устойчивые и постоянные интересы в Азии и других регионах, на которые приходится 40 проц. их экспорта. Это предопределяет их относительно низкий интерес к евро. �       Большая часть сырья традиционно продается за доллары, меньшая - за фунты стерлингов и шведские кроны (в последнем случае речь идет о лесоматериалах). Вот почему страны, экспортирующие энергоносители, металлические руды и т.д., сейчас помимо своей воли оказались привязанными к валютам неевропейских стран. Это относится к Эстонии, Литве, Украине и особенно России и Латвии. Аналогичная ситуация прослеживается и в отношении экспорта металлов: железо, сталь и цветные металлы составляют 21 проц. импорта в ЕС из Болгарии, 16 проц. - из России, 14 проц. - из Румынии, 13 проц. - из Словакии, 9 проц. - из Польши. �       Хотя две трети внешней торговли России и приходится на Европу, 80 проц. экспортно-импортных сделок заключается в долларах США. В других валютах осуществляется только 5-10 проц. инвалютных операций (главным образом в немецких марках и голландских гульденах). Чтобы избежать расходов на конвертацию, российские компании, экспортирующие нефть и газ, как правило, убеждают своих иностранных партнеров принимать доллары. �       Степень географической диверсификации внешней торговли также важна с точки зрения будущего евро. Страна может извлечь для себя выгоду из уменьшения конвертационных расходов и прекращения колебаний обменных курсов в случае, если она ведет широкую торговлю со многими странами - членами ЕС. Для большей части центральноевропейских и восточноевропейских стран Германия выступает в качестве основного экспортера и импортера. На втором и третьем местах находятся Италия, Нидерланды, Франция или Австрия. На долю первых трех партнеров обычно приходится 3/4 - 5/6 всей торговли с зоной евро. Поэтому средняя доля каждой из остальных восьми стран - членов ЭВС колеблется в пределах 2-3 процентов. �       Если среди этих трех лидеров образуется тандем Германия - Нидерланды (в Латвии на его долю приходится 77 проц. от экспорта в страны еврозоны) или Германия - Австрия, то легко будет понять, что экономия на конвертации, которую часто выдают за главную выгоду ЭВС для третьих стран, не является решающей для Центральной и Восточной Европы. �       В России многие крупные экспортеры имеют только одного или двух так называемых "стратегических поставщиков" в Европейском союзе. Это означает, что многие годы они покупают товары (например, машины и оборудование) у одной и той же иностранной компании. В таких случаях выгода от использования евро незначительна. И, напротив, компании, которые заключают сделки в масштабах всего Европейского союза, туристические фирмы, транспортные и торговые компании получат большую выгоду от перехода на евро. Для них, как и для остальных предпринимателей, общий объем прибыли будет, кроме всего прочего, зависеть от позиции стран, оставшихся пока вне валютного союза (в первую очередь Великобритании и Швеции). 



Группы стран по их отношению к евро 

       

В зависимости от ориентации на евро страны ЦВЕ можно разделить на три основные группы, хотя между ними не всегда можно провести четкую границу. �       Первая группа включает Словению, Чехию, Венгрию и Словакию. Все они - первоочередные страны-кандидаты, в которых относительно высокий жизненный уровень (ВВП на душу населения составляет 36-65 проц. среднего в ЕС), экономика заметно ориентирована на Европейский союз (19-29 проц. ВВП экспортируется в ЕС), значителен объем торговли с ЕС на душу населения. Внешняя торговля этих стран сосредоточена в 11 странах-членах ЭВС, и, напротив, они показывают низкую долю участия в торговле со странами ЕС, не вошедшими в зону евро. Кроме того, в их экспорте преобладают промышленные товары, что свидетельствует о межотраслевом разделении труда с ЕС. Все они привязывают свои национальные валюты к немецкой марке или к валютной корзине, где немецкой марке принадлежит не менее 60 процентов. �       Польша занимает промежуточное положение между первой и второй группой. Будучи страной - кандидатом первой волны, она имеет более низкий жизненный уровень и менее модернизированную экономическую структуру (высока доля занятых в сельском хозяйстве). Ее экономика является менее открытой. У этой страны более широкие торговые связи со странами ЕС, оставшимися за пределами еврозоны, и более высокая доля сырья (особенно угля) в экспорте в ЕС. При этом 60 проц. польской торговли в зоне евро приходится на Германию (значит, ее расходы на конвертацию невелики). �       Вторая группа включает Прибалтийские страны, Болгарию и Румынию. Их ВВП на душу населения составляет примерно 20-25 проц. от среднего показателя по ЕС, объем торговли с ЕС на душу населения колеблется от 350 экю до 900 экю (за исключением Эстонии). Их ориентация на еврозону менее выражена: Прибалтийские государства в большой мере вовлечены в торговые отношения с Великобританией, Швецией и Данией, и зависят от экспорта в республики бывшего СССР (19-27 проц. от всего экспорта). Экспортные потоки из Болгарии и Румынии на 40 проц. идут в Азию. Кроме того, Болгария ведет широкую торговлю с Грецией. �       Это означает, что для севера и юга ЦВЕ евро имеет меньшее значение, чем для центральной части. Эти страны, вероятно, будут действовать более медленно в вопросах введения евро, чем страны центральной части. �       Общий результат будет также зависеть от судьбы евро в России и - в среднесрочной перспективе - от возможности использовать евро в торговле сырьем, особенно лесом и пиломатериалами (которые составляют 31 проц. всего импорта ЕС из Латвии, 15 проц. - из Эстонии, 10 проц. - из Литвы). �       Страны СНГ образуют третью группу. В России и Белоруссии размер ВВП на душу населения близок к соответствующим показателям в странах Балтии, Болгарии и Румынии, на Украине этот показатель в два раза ниже, а в Молдавии - даже в четыре раза. Остальные европейские страны СНГ, по традиции, ведут интенсивную торговлю друг с другом. Объем их экспорта в ЕС составляет лишь 4-6 проц. ВВП. Во всех этих странах, кроме Молдавии, доля сырьевых материалов в экспорте велика, вследствие чего валютная структура пассивов компаний этих стран определяется долларом. �       После длительных периодов галопирующей инфляции для большей части населения стран СНГ доллар стал единственной надежной валютой, поэтому единой европейской валюте будет нелегко изменить это положение. Кроме того, в течение первых трех лет евро будет существовать в безналичной форме, его нельзя использовать для наличных платежей и накоплений. В России примерно 30 млрд. долларов население держит дома, еще 30 млрд. долларов находится в обороте, в основном среднего и малого бизнеса. Идея же электронных денег и кредитных карточек в результате кризиса оказалась дискредитированной. Иначе говоря, зависимость СНГ от евро низка, и за исключением некоторых специфических сфер мотивация к немедленному переводу внешнеэкономических расчетов на евро практически отсутствует. 

       Судьба евро в качестве международной резервной валюты во многом зависит от того, как она будет воспринита в остальной части Европы. Поэтому будущее евро в этом регионе играет важную роль для ЕС. �       Трудно рассчитывать на то, что евро быстро вытеснит доллар из Америки, Азии или даже Африки. Поэтому то обстоятельство, что финансовые рынки в бывших соцстранах не столь хорошо развиты, можно рассматривать как преимущество для ЭВС. Евро может расширять сферу своего обращения за счет освоения новых секторов рынка, избегая потенциальных конфликтов с долларом. Но, с другой стороны, если евро натолкнется на препятствия в европейских странах, не входящих в ЕС, это может быть чревато для последнего нежелательными последствиями в стратегической перспективе. �       Существует мнение, что финансовые рынки ЦВЕ не имеют особого значения для будущей судьбы евро ввиду небольших объемов их оборота. В 1995 году объем финансовых рынков Словении, Словакии, Венгрии, Польши и Чешской Республики в общей сложности составил 140 млрд. долларов, то есть 3,6 проц. от соответствующего показателя Германии. Но эти рынки быстро развиваются и имеют большой потенциал для роста, поскольку доли внутреннего кредита и ценных бумаг в ВВП у них более низкие, чем в Западной Европе. А кроме того, финансовый сектор - это еще не вся экономика. �       Экспорт из стран ЕС в страны ЦВЕ в 1997 году составил 87 млрд. долларов США; вместе с европейскими странами СНГ эта цифра возрастает до 114 млрд. долларов, что составляет 15,8 про. экспорта ЕС в третьи страны. Это соответствует 80 процентам экспорта Евросоюза в США и превосходит его поставки в любой другой регион (доля Японии составляет 5,0 проц., Средиземноморсих стран бассейна - 11,6 проц., ОПЕК - 7,3 проц., Латинской Америки - 6,3 проц.). 

Кризис в России и ЕВС 

      

       Международные последствия российского кризиса на первый взгляд не поддаются логическому объяснению. По оценкам иностранных экспертов, за 9 месяцев 1998 года общая сумма потерь от обесценения российских ценных бумаг составила около 120 млрд. долларов. Для иностранцев объемы убытков были значительно меньше: в 1-м квартале 1998 года общая стоимость российских государственных облигаций, находящихся на руках у нерезидентов, составила 19,1 млрд. долларов. Падение индекса Доу-Джонса, отмеченное в последний день августа, обошлось американцам в 600 млрд. долларов, в то время как годовой объем американского экспорта товаров и капиталов в Россию не превысил 5 млрд. долларов, что составляет микроскопическую величину по сравнению с ВВП США - 0,07 процента. �       Болезненная реакция американского рынка могла быть вызвана прошлогодним азиатским кризисом, от которого США пострадали больше, чем ЕС. Так, рост ВВП в США замедлился с 3,8 проц. в 1997 году до 2,7 проц. в 1998 году, при этом предполагается, что в 1999 году этот показатель снизится до 2,1 проц. Однако одного этого фактора было бы явно недостаточно, чтобы ситуация стала столь драматичной. �       Весьма вероятно, что появление евро добавит американскому рынку неуверенности и сделает его более чувствительным к происходящему в остальном мире. Более 60 проц. наличной долларовой массы обращается сейчас за пределами США. На практике это равносильно беспроцентному займу на эту сумму, предоставленному США иностранными государствами. Фактически США экономят на процентных платежах за кредит подобного размера около 15 млрд. долларов ежегодно. По существующим оценкам, евро может привести к изменению официальных валютных резервов на величину от 100 до 300 млрд. долларов и к появлению избыточных долларовых резервов на руках у европейских центральных банков в объеме около 50-100 млрд. долларов, а также вызвать реструктуризацию частных инвестиционных портфелей в направлении от доллара к евро в пределах 400-800 млрд. долларов. �       Возможно, кризис в России дал американским рынкам сигнал о том, что будущее шестидесяти миллиардов долларов, циркулирующих в России, в опасности (особенно если правительство введет валютный контроль или привяжет рубль к евро). Стоит заметить, что Россия после предпринятой в июле 1998 года атаки против рубля согласилась с МВФ и Всемирным банком на конвертацию краткосрочных государственных долговых обязательств, номинированных в рублях, в долгосрочные обязательства в долларах. При этом процент по этим облигациям предполагалось привязать к уровню доходности американских ценных бумаг. Для США это решение, видимо, явилось одной из многочисленных превентивных мер, принятых для защиты своих стратегических позиций в преддверии введения евро. �       Потенциальная возможность возвращения долларов в США, а также опасность для доллара потерять свои доминирующие позиции не являются самым тяжелым последствием введения евро для американской экономики. Важнее то, что, если евро окажется жизнеспособным, США утратят нынешнюю полную независимость в финансовой сфере. А это предполагает определенные перемены в стратегии и необходимость отказа от методов, практиковавшихся в течение почти полувека. Подобная трансформация, естественно, требует времени. �       Страны ЦВЕ могут играть в этом процессе важную роль. Их переориентация в валютной области логично приведет к формированию нового экономического и, прежде всего, стратегического баланса сил между США и ЕС. Тот факт, что страны, вошедшие в ЭВС, в меньшей степени были затронуты российским кризисом, чем США, Азия, Латинская Америка и страны ЕС вне еврозоны, тоже свидетельствует о том, что нынешний кризис тесно связан со стратегическими перспективами соответствующих регионов. �       Волны российского кризиса не могли бы распространиться по миру с такой скоростью и произвести столь сильный эффект на куда более мощных рынках, если бы не еще один фактор. Уже после азиатского кризиса стало ясно, насколько возросла взаимозависимость всех более или менее промышленно развитых регионов, экономическое процветание которых больше не может быть достигнуто в индивидуальном порядке. Глобализация с середины 90-х годов дополнилась рядом новых аспектов: переток капиталов стал еще более свободным, в финансовую сферу широко внедрились информационные технологии, широкое распространение получила электронная торговля. �       Кроме того, в странах Центральной и Восточной Европы закончилось формирование финансовых рынков, функционирующих по тем же правилам, что и финансовые рынки на Западе. Качественно изменилась и общая ситуация в мире. Раньше берлинская стена служила своего рода барьером на пути распространения экономических проблем одного региона на другой. Теперь ничто уже не может остановить ни движение оружия, наркотиков и нелегальных капиталов, ни вирус кризиса. Европа, как и весь мир, лишившись идеологических границ, уподобилась танкеру, не имеющему внутренних переборок: для него серьезную угрозу представляет даже небольшая волна. Теперь, чтобы удержаться на плаву, нужны новые методы обеспечения стабильности и новая этика международных отношений. �       Стабильность, а значит, и экономический рост зависят от сотрудничества и взаимопонимания между отдельными странами. Последствия российского кризиса могли бы быть менее ощутимыми и для Европы, если бы существовала практика постоянных консультаций между ЕС и Россией в финансовой сфере. Пока же в соглашении о партнерстве и сотрудничестве между ЕС и Россией возможность какого-либо сотрудничества в финансовой области даже не упоминается. 

Проблемы, которые могут возникнуть в странах ЦВЕ в связи с евро 

       

      Приход евро приветствуют компании, имеющие много партнеров в разных странах Европы, например, туристические и транспортные фирмы. В выигрыше окажутся также компании, занимающиеся импортом товаров из стран ЭВС, поскольку цены в пределах еврозоны станут прозрачными. �       В банковском секторе, как ожидается, евро будет утверждаться в двух направлениях. Во-первых, те клиенты, кому приходится много путешествовать по Европе, захотят завести кредитные карточки в евро. Во-вторых, весьма вероятно, что государственные и коммерческие кредиты в странах ЕС-11 будут предоставляться в единой валюте, особенно долгосрочные кредиты и кредиты со сложными схемами, например, синдицированные, а также кредиты с плавающими процентными ставками и т.д.

       Компании и банки в странах ЦВЕ, которым будут предоставлены подобные кредиты, очевидно, волей-неволей будут вынуждены научиться обращению с новой валютой. Им также придется внести коррективы в отношения со своими национальными партнерами - такими, как оптовые фирмы по закупке импортных товаров или получатели кредитов в их стране. В тех странах, где мерилом стоимости является доллар (как, например, Россия), этот процесс, возможно, затянется на некоторое время. �       Особого внимания заслуживает проблема внешнего долга. В России до 35-40 проц. его объема номинировано в немецких марках. В 1997 и 1998 годах Россия выпустила два транша евробондов каждый с 7-летним сроком погашения на общую сумму 3,25 млрд. немецких марок. Этот долг будет возвращен в то время, когда немецкая марка уже перестанет существовать. Россия, подобно другим странам ЦВЕ, хотела бы получить от ЕС гарантии, что переход к евро не приведет к ухудшению условий выплат по этим займам. �       Хотя риск крупных убытков при этом невелик, все же возникает ряд деликатных вопросов. Поскольку законодательство ЕС не имеет экстерриториальной силы (то есть, оно не распространяется на третьи страны), директивы и рекомендации совета, определяющие условия существования и функционирования евро, не могут приниматься в третьих странах как сами собой разумеющиеся. Поэтому, вполне возможно, возникнут законодательные пустоты. Пока не ясно, как будет применяться правило "не обязательно, но и не запрещается" в отношении хозяйственных субъектов за пределами ЕС. Смогут ли дебиторы из стран валютного союза выбирать валюту платежа, если их кредитор находится за пределами ЕС, и, наоборот, будут ли, например, российские финансовые институты обязаны принимать платежи в евро, и смогут ли они беспрепятственно использовать евро для погашения своих долговых обязательств? �       В Москве Дойче банк, Дрезднер банк и ряд других банков взяли на себя обязательство бесплатно конвертировать входящие и исходящие платежи. Это решает проблему. Тем не менее, существует опасность того, что в отношениях с другими банками или компаниями фирмы стран ЦВЕ могут оказаться в двусмысленной ситуации, когда выяснится, что их интересы не защищает ни национальное, ни европейское законодательство. А недостаток доверия к евро в свою очередь может замедлить распространение новой валюты в этих регионах. Поэтому европейским странам, не входящим в ЕС, и их партнерам из Евросоюза имеет смысл согласовать спорные вопросы в процессе переговоров. Взаимный интерес и добрая воля, безусловно, окажутся выгодными для каждой из сторон. 
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