
О структурных изменениях в реализации сельскохозяйственной продукции

И. ДЮНИНА

С переходом к рыночным отношениям изменилось положение отраслей внутри агропромышленного комплекса, возникло множество организационно -- экономических проблем, которые сами сельскохозяйственные предприятия решить не могут. Так, в результате реорганизации колхозов и совхозов, деления их земли и других средств производства на паи (доли) образовались сельскохозяйственные предприятия различных форм хозяйствования и собственности, сложилась многоукладность. Для каждого предприятия должна быть определена своя внутрихозяйственная структура и свой экономический механизм деятельности.

Поскольку сельскохозяйственные товаропроизводители в условиях рынка самостоятельно реализуют свою продукцию и сами покупают средства производства, им необходим аграрный рынок и его инфраструктура, состоящая из множества предприятий и служб.

В результате приватизации собственности перерабатывающих и обслуживающих предприятий созданы акционерные общества открытого типа, куда вошли также и сельскохозяйственные предприятия. В принципе, сам по себе этот процесс является положительным. Однако способ акционирования оказался неудачным, так как породил в лице переработчиков локальных монополистов. Сельскохозяйственным предприятиям стало невыгодно продавать перерабатывающим предприятиям свою продукцию по низким ценам. Они находят иные пути реализации. В частности, предприятия, расположенные близко к рынкам сбыта, реализуют значительную часть своей продукции в непереработанном виде по свободным ценам. Некоторые организуют у себя перерабатывающие цеха, а затем сбывают готовую продукцию на свободном рынке через фирменные магазины. Широкое распространение получила переработка сырья на давальческой основе. Такое положение, наряду с позитивными, имеет ряд негативных последствий, а именно: незагруженность перерабатывающих предприятий приводит к постепенному их разорению, строительство же перерабатывающих цехов в хозяйствах отвлекает значительные финансовые средства от сельскохозяйственного производства. 

Нельзя считать удачной и действующую систему цен и ценообразования. Низкие закупочные цены, прежде всего на животноводческую продукцию, а также диспаритет цен на сельскохозяйственную и промышленную продукцию можно считать основными причинами кризиса в сельском хозяйстве. Эта проблема также требует решения.

В системе реализации сельскохозяйственной продукции за последние годы произошли принципиальные структурные изменения. Объемы и формы реализации продукции в значительной степени определяются конъюнктурой рынка. На состояние рынка сельскохозяйственной продукции существенное влияние оказали отмена обязательных заданий по продаже продукции государству, перевод отношений товаропроизводителей с государством на договорную основу, отмена ограничений на передвижение продукции по территории страны.

Всеми товаропроизводителями области (сельхозпредприятиями, фермерами, хозяйствами населения), по расчетам, реализовано сельхозпродукции по всем каналам:

Таблица 1. Динамика реализации сельхозпродукции (тыс. тонн)


PRIVATE

1996г.
1997г.
1998г.
1999г.
1999г. в % к 1998г.

Зерно
890,4
1332,2
868
665,5
76,7

Подсолнечник
x
164,7
189,8
245,8
129,5

Картофель
20,9
74,8
67
58
86,6

Овощи
40
39,7
36,8
37,6
102,2

Скот и птица
128,7
108,2
107,2
100,6
93,8

Молоко
338,1
312,8
342,3
360
105,2

Яйца, млн. штук
465,4
446,1
417,2
412,2
98,8



В том числе реализовано заготовительным организациям:

Таблица 2. Динамика реализации с/х продукции заготовительным организациям (тыс. тонн)


PRIVATE

1996г.
1997г.
1998г.
1999г.
1999г. в % к 1998г.

Зерно
237,1
394,9
8,3
56,6
в 6,8р.

Подсолнечник
x
10,5
0,6
2,2
в 3,7р.

Картофель
2,2
-
-
-
-

Овощи
2,1
2,6
0,9
1,2
133,3

Скот и птица
63,5
41,3
38,5
34,8
90,4

Молоко
278,3
258,1
277,2
278,9
100,6

Яйца, млн. штук
341,6
278
256,5
127,3
49,6



Анализируя динамику реализации продукции сельхозпредприятиями в 1992-1999 годах, следует отметить сокращение ее объемов, что обусловлено снижением производства продукции, неразвитостью системы сбыта, спросовыми ограничениями.

Недостаток продовольственных товаров в области покрывается за счет закупок в других регионах страны и за рубежом. Основными факторами, влияющими на уменьшение объемов производства, явились серьезные трудности со сбытом произведенной продукции, обусловленные сокращением внутреннего платежеспособного спроса, финансовые трудности, вызванные кризисом неплатежей, необеспеченность предприятий материальными ресурсами. В пищевой промышленности сокращается спрос на многие виды продукции из-за резко возросших цен и конкурентной борьбы с импортным продовольствием. Так, например, в последние годы на рынке мяса и мясопродуктов отмечается сокращение доли отечественной продукции и роста поставок по импорту. Импортное мясо птицы попадает к потребителю, как правило, путем перекупки этой продукции организациями, осуществляющими его реализацию на внутреннем рынке, у внешнеторговых организаций, работающих с зарубежными поставщиками. За последние полгода приток импортных товаров сократился, что облегчило проникновение на рынок продукции отечественных производителей. Товародвижение продукции на внутреннем рынке также зачастую включает этап перепродажи внутри оптовой торговли.

Снижение реализации продукции для поставки в федеральный и региональный фонды обусловлено переходом на договорные условия реализации продукции для государственных нужд, проблемой неплатежей, характерной в последние годы для взаимоотношений товаропроизводителей с заготовителями. 

В условиях перехода к рыночной системе реализации сельскохозяйственной продукции растет ее продажа по свободным каналам (на рынках, через собственную торговую сеть, предприятия общественного питания, по бартеру, на биржах и др.): 

Таблица 3. Динамика реализации с/х продукции по свободным каналам

В прошедшем году заготовительным организациям, в основном, реализовывались скот и птица, молоко и яйца (соответственно 45.7, 77.5 и 46.2%). На рынке было реализовано: зерна - 35.3% (в 1998 году - 38.3%), подсолнечника, соответственно, - 50.8 (50.9), сахарной свеклы - 57.8 (59.9) и овощей - 75.5% (61.9%). Населению через систему общественного питания хозяйств, включая продажу и выдачу в счет оплаты труда, было продано 25.7% мяса (в 1998 году - 28.2%), 30.4 (32.5) - зерна, 81 (59.4) - картофеля и 81.4% (75%) меда. Бартерные операции имеют небольшой удельный вес в объемах реализации продукции: молока -- 3% (1.6%), овощей - 4.5 (1.2), мяса - 5.4 (4.2), картофеля - 8.5 (4.8), яиц - 11.1 (1), зерна 25.7 (28.3) сахарной свеклы - 25.7 (36.6) и подсолнечника - 35.7% (34 %). 

Одной из причин постепенной переориентации сельскохозяйственных предприятий с реализации продукции заготорганизациям на альтернативные каналы сбыта является незаинтересованность производителей реализовывать свою продукцию государственным заказчикам, несвоевременность расчетов за проданную продукцию. Уровень цен реализации сельхозпредприятиями основных продуктов характеризуется следующими данными:

Таблица 4. Уровень цен реализации основных продуктов, тыс. рублей за тонну (1998 и 1999 г. -- рублей за тонну)



Сложившиеся цены реализации ряда продуктов, особенно продуктов животноводства, не обеспечивали сельскохозяйственным предприятиям покрытия материальных затрат на их производство. В последние годы увеличился вывоз продукции сельхозпредприятиями за пределы области:

Таблица 5. Динамика вывоза продукции за пределы области, тонн.


PRIVATE

1992
1993
1994
1995
1996
1997
1998
1999

Зерно
1615
1846
6243
8719
12131
18822
14449
10768

Сахарная свекла
-
-
-
-
-
255
2345
42969

Подсолнеч- ник
-
860
553
369
919
3688
2158
1883

Картофель
62
69
10
8
-
-
60
-

Овощи
446
-
7
-
-
-
1
6097

Скот и птица
359
3804
3588
2264
3752
1933
3091
2582

Молоко
30
2833
182
1744
3776
4569
6414
7570

Яйца, тыс. штук
2623
1031
382
1031
3066
4948
9847
21692



Продолжает наблюдаться тенденция реализации семян подсолнечника и сахарной свеклы перерабатывающим предприятиям на давальческих условиях с последующим использованием растительного масла и сахара для бартерных операций, расчетов с работниками по оплате труда и продаж на рынке. На таких условиях хозяйства области в прошлом году сдали подсолнечника -- 18.8 тыс. тонн (в 1998 году -- 16.2 тыс. тонн), что составляет 7.8% от объема его реализации; сахарной свеклы -- 600.7 тыс. тонн (665.3), или 42.8% объема ее реализации. Кроме этого на давальческих условиях реализовано 13.9 тыс. тонн зерна (в 1998 году - 12.6 тыс. тонн), 0.1 тыс. тонн скота и птицы (1.5), 2.1 тыс. тонн молока (14.4 тыс. тонн).

В сложных экономических условиях сельхозпредприятия вынуждены активизировать предпринимательскую деятельность. Помимо сельского хозяйства товаропроизводители вынуждены и в дальнейшем заниматься различными видами несельскохозяйственной деятельности: торговлей, переработкой сельхозпродукции, ремонтом сельхозтехники и автомобилей. 

Приведенные данные свидетельствуют о том, что состояние рынка сельскохозяйственной продукции характеризуется увеличением в структуре реализации доли рыночных каналов сбыта продукции, все большей ролью среди сельхозпроизводителей хозяйств населения. Вместе с тем, существует ряд факторов, сдерживающих его развитие, в частности, спросовые ограничения, неразвитость системы сбыта, сохранение монополизма перерабатывающих предприятий, нестабильность цен. Все это, в свою очередь, отрицательно влияет на уровень производства сельскохозяйственной продукции. 

Среди основных факторов, оказывающих негативное влияние на финансово-экономическое положение хозяйств наиболее важными являются неприемлемо низкие закупочные цены на сельхозпродукцию, не соответствующие произведенным затратам; изношенность материально-технической базы; невозможность ее обновления из-за отсутствия финансовых средств, как собственных, так и бюджетных; высокие ставки налогов и процентов по кредитам; неплатежеспособность покупателей. 

С целью реализации мероприятий, способствующих экономическому оздоровлению сельхозпроизводства, необходим ряд мер государственной поддержки сельскохозяйственных товаропроизводителей: использование авансовых форм расчетов за сельхозпродукцию для государственных нужд, получение дотаций на реализованную животноводческую продукцию, предоставление льготных кредитов, выделение средств на материально-технические ресурсы на условиях лизинга, компенсация ущерба от стихийных бедствий за счет страховых ресурсов. 

