Мировые товарные рынки и их виды. Формирование мировых цен. Цены на сырьевые товары и ГП.

Формирование мирового рынка.

В основе формирования любого рынка лежит два фактора – спрос и предложение. Он формирует связи между производством и потреблением и является сложнейшим экономическим организмом, обеспечивающим обращение товара, капиталов, услуг. Развитие производства и в первую очередь в развитых странах стимулировало создание и совершенствование системы товарно-денежных отношений, основанной на МРТ. Так начал формироваться мировой рынок, как совокупность внутренних , национальных и межгосударственных рынков, где формируется спрос и предложение в международном масштабе.

Формирование мировых цен.

Мировая цена – результат экономического взаимодействия  спроса и предложения на мировом рынке, выраженный в твердой валюте. 

Спрос – желание потенциального покупателя получить в свою собственность конкретный товар в определенном количестве и в определенное время.

Предложение – желание производителя товара предложить его по определенной цене в течение конкретного периода времени.

В процессе обмена рыночная стоимость товара находит свое выражение в цене. В условиях рыночной экономики цена является результатом торга спроса и предложений и их автоматического уравновешивания.

Реальные мировые цены делятся на две группы: цены на продукцию обрабатывающей отрасли и цены на сырье.

Цены на продукцию обрабатывающей отрасли – экспортные цены крупных производителей. Базой их формирования являются полные затраты на продукцию (энергия, материалы, рабочая сила) с добавлением предполагаемой прибыли.

Цены на сырьевые товары формируются на основе спроса и предложения на мировом рынке. Основными представителями (агентами) мирового рынка являются крупные биржи и аукционы.

В мире известны такие ведущие биржи как Лондонская биржа металлов, Нью-Йорская хлопковая биржа, Бразильская фьючерсная биржа (кофе), Чикагская торговая палата (зерно) и др.

В процессе формирования сделки цены проходят как бы ряд этапов: справочные цены – предлагаемые в публикациях, биржевые котировки и цены аукционов, цены фактических сделок, контрактов. Последние наиболее точно отражают рыночную цену товара, однако она часто является коммерческой тайной.

Россия с реальным воздействием мировых цен на внутренний рынок в современных условиях столкнулось с начала либерализации ВЭД (1992г.). Характерно, что в первые её годы (1992-1993г.г.) уровень внутренних цен был существенно ниже мировых (от 10 до 50%), поэтому государство в целях регулирования ввело высокие ограничительные пошлины (от 100% и выше). По мере формирования внутренних цен на основе истиной затратности они не только возросли, но и стали их превышать. Для многих видов продукции даже отмена экспортных пошлин не могла привести их к уровню мировых.

Примерные уровни мировых цен на отдельные товары за 1 тонну:

	Промышленная продукция
	Цена, долларов
	Сельскохозяйственная продукция
	Цена, долларов

	Уголь

Черные металлы:


Стальные заготовки


Арматура


Рельсы


Швеллер

Цветные металлы:


Олово


Медь


Алюминий


Кобальт

Лес круглый (куб. м.)

Удобрение (карбамид)

Нефть
	45-50

120-150

150-160

200-250

250-270

5800-6100

1800-2100

1100-1200

55-60 тыс.

90-100

160-180

65-80
	Льноволокно

Пшеница

Мясо

Сахар

Чай черный
	1100-1200

220-250

1200-1600

300-320

2500-3000


Величина цены зависит от сорта товара (например, олово, медь и др. имеют 10-15 сортов). В таблице даны усредненные данные.

Объем нефти дается обычно в баррелях (ед. США) 1 баррель = 158,98 л. Цена 1 б. нефти 10-12 долл. США. 

Отмечается рост доли готовых изделий в экспорте стран:

	
	%

	
	1980 г.
	1990 г.
	1997 г.

	Сырье
	42
	25
	23

	Готовая продукция
	58
	75
	77


Торговля сырьевыми товарами.

Сырье: включая мин. сырье (нефть, газ, уголь, руды, мин.удобрения), черные и цветные металлы, с/х сырье растительного и животного происхождения.

Для сырьевых товаров наиболее распространенной формой является торговля на основе межд. товарных соглашений. А методами являются аукционная и биржевая.

Специфика: организация крупных торговых закупок, поставок и ведется она при превышении S над D. Цены на сырье формируются на биржах и аукционах. Многие страны специализируются по узкому виду сырья (Канада – пшеница, Бразилия – кофе, Россия – лес).

Международные товарные соглашения (МТС) – межправительственные договоры импортеров и экспортеров по определенному виду сырья, например на стабилизацию его качества, цен, содействию развития пр-ва.

Поэтому МТС классифицируют на:

-стабилизационные

-административные

-содействие развитию

Известные крупные МТС по нефти (ОПЕК), пшенице, сахару, кофе, каучуку, олову (всемирный совет по олову), алмазам (Дебирс).

При торговле сырьем используются такие формы сделок, как толлинг, и товарный фьючерс.

Торговля готовой продукцией.

К готовой продукции относят продукцию для конечного потребления – машино -техническая продукция, потребительские товары.

Она может осуществляться прямым путем (производитель – потребитель) и через посредника (торговые фирмы, дистрибьюторы). Для реализации готовой продукции проводятся межд. выставки - продажи. 

Готовые изделия могут продавать в разобранном виде или с поставкой под ключ. 

Развитые страны поставляют модули заводов: нефтеперегоночный завод, холодильные.

Торговля результатами интеллектуального труда.

Торговля лицензиями, know-how, товарными знаками, инжиниринг.

