Основные формы коммерческих сделок на кредитной основе во внешнеторговых операциях и их особенности

4. Толлинг – вид коммерческой сделки, основанной на обмене сырья на готовую продукцию из него произведенную.

Поставляемое сырьё называется давальческим. Поставщик сырья получает выгоду за счет более низких затрат при его переработке в стране партнера. Получатель сырья имеет выгоду за счет загрузки своих производственных мощностей. Он может оставить у себя в виде оплаты затрат часть готовой продукции, полученной из сырья поставщика, которую может реализовать на своей территории, либо в третьи страны. Таким образом, толлинг – разновидность бартерной операции с той лишь разницей, что между партнерами производятся денежно-товарные расчеты за переработку сырья (либо валютой, либо частью произведенной из сырья продукции).

Операция применяется в случае, если страна имеет высокую технологию, свободные мощности и недостаток сырья (например, Россия по алюминию и олову). С другой стороны, эта операция применяется, если страна имеет трудности с экологией (Англия). 

Наиболее часто в этой операции участвуют посреднические толлинговые фирмы, которые на свои средства закупают сырье, распределяют заказ на его переработку, оплачивают ее и, таким образом, получают собственную готовую продукцию. 

С 1994 года толлинг отнесен к экспортному виду услуг и поэтому подлежит налогообложению. 

(Например, у нас на Оловокомбинате 1 тонна концентрата олова стоит 10000$ + плавка 1000$, итого 11000$. А мировая цена олова 5800$. (в Малайзии вообще 2500$). Поэтому комбинат работает на толлинговой основе.). 

(Страна А поставляет стране Б сырье. Страна А может дать $ за переработку, либо страна Б может взять часть готовой продукции). 

5. Лизинг – одна из форм кредитования экспорта товаров длительного пользования (машины, оборудование) на основе его аренды с возможностью последующего выкупа.

Лизинг обычно относят к разряду арендных сделок, т.е. купли-продаже услуг. Однако, это относится к виду оперативного лизинга.

Оперативный лизинг – сдача в аренду заранее приобретенного арендодателем оборудования на определенный срок.

Финансовый лизинг получил наибольшее распространение. Его можно отнести к разряду кредитной торговли, когда оборудование поставляется в аренду на установленный срок с последующим его выкупом.

Поставщик оборудования (арендодатель) получает двойную выгоду – за счет арендной платы от лизингополучателя (импортера) в пределах оговоренных сроков и за счет реализации своего оборудования по истечении срока аренды. Лизингополучатель имеет возможность эксплуатировать полученное оборудование без первоначальных затрат на его приобретение, рассчитываясь за аренду и последующее приобретение этого оборудования за счет прибыли, полученной при эксплуатации. Поэтому лизинг можно рассматривать не только как кредитно-финансовую скидку, но как форму торговли. Финансовым лизингом, как правило, занимаются специальные компании. Однако при сложности сбыта продукции на лизинг активно идут и производители.

Для России такой вид сделки при недостатке оборотных средств у предприятий наиболее удобен.

6. Консигнация – вид сделки путем предоставления экспортером товара для реализации импортером в установленные сроки.

Собственником товара остается экспортер, импортер отвечает за его сохранность. В этом случае экспортер называется консигнантом, импортер – консигнатором. 

Консигнант получает выгоду за счет реализации своей продукции по оговоренной цене, консигнатор – за счет прибыли при продаже полученного товара на своей территории.

Такой вид сделки удобен для начинающих торговых фирм – импортеров.

Выгодно брать товар, если он хорошо реализуется. 

Имеется вид консигнации, когда товары поставляются в кредит на установленное время с обязательной оплатой его стоимости по истечение срока.

7. Товарный фьючерс – вид коммерческой сделки на будущий товар, получаемый после заключения контракта по истечении определенного срока.

Такой вид сделки часто применяется при закупке сельхозпродукции будущего урожая.

Оба партнера получают выгоду. Покупатель этой продукции получает свою выгоду за счет более низкой и твердой оплаты (как правило, пониженной цене), продавец – за счет получения предоплаты и использования её при производстве продукции (получает средства далеко до поставки товара).

Например, Новосибирская область предлагает зарубежным партнерам (Германии, Китаю) фьючерсные условия по производству льнопродукции, в которой нуждаются эти страны. Связано это с недостатком собственных оборотных средств у сельхозпроизводителей области и стремлением развивать производство перспективной экспортной продукции.

Фьючерсные сделки применяются на биржах, где ведется торговля контрактами вперед до поставки товара по твердой цене. В случае падения мировой цены на продукцию брокеры получают коммерческую выгоду от продажи, если твердая цена была выше сложившейся в момент передачи товара.

