РЫНКИ ДОЛГОВЫХ ЦЕННЫХ БУМАГ
3 ( 24

ГЛАВА 3. РЫНКИ ДОЛГОВЫХ ЦЕННЫХ БУМАГ

В данной главе рассматриваются государственные ценные бумаги, ценные бумаги, выпущенные местными и муниципальными органами власти, рынки и их участники, методы расчета доходности и концепции торговли, рынок и система торговли в России, международные госу​дарственные облигации, корпоративные долговые инструменты и их взаимосвязь с государственными облигациями, конвертируемые обли​гации и еврооблигации.

3.1.ГОСУДАРСТВЕННЫЕ ДОЛГОВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ
Рынок правительственных заимствований имеет разные названия, в их числе: рынок государственных облигаций, рынок государственного или национального долга, рынок правительственных займов или рынок государственных инструментов с фиксированной ставкой. В Велико​британии, например, такой рынок также называется рынком «золото​обрезных» облигаций благодаря сертификатам с золотой каймой.

Каждый раз, когда правительство собирается привлечь займы, ему необходимо решить, на какое время ему понадобятся средства. Суще​ствуют различные названия периодов заимствования, которые все вместе называются «сроками (погашения)». Эти сроки могут быть также разбиты на различные временные периоды, каждый из которых имеет свое собственное название.

Для большинства государств самый короткий период времени, на который они привлекают средства, равен 3 месяцам. Обычно такие инструменты называются «краткосрочными бумагами». В некоторых странах национальные заемщики могут использовать этот термин для заимствований и на более долгосрочные периоды вплоть до 1 года. Такие инструменты обычно предлагаются правительствами только первоклассным банкам, которые будут торговать ими только на меж​банковском рынке и очень редко — на биржах ценных бумаг.

Следующий термин — это рынок краткосрочных займов или облига​ций, который обычно представляет заимствования на срок от одного года до пяти лет. Обычно эти инструменты обращаются на организо​ванных биржах, но структура ценообразования по этим инструментам делает их привлекательными только для небольшого круга професси​ональных инвестиционных институтов и не представляющими интереса для частных лиц.

Еще один важный термин — это рынок среднесрочных займов или

облигаций. Среднесрочные ценные бумаги — это термин, который до недавнего времени использовался только в Великобритании и США и представлял облигации со сроком погашения от 5 до пятнадцати лет
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(в Великобритании) или от двух до десяти лет (в США). Большинство других государств не привлекали средства на периоды более 10 лет. Только недавно Германия и Япония стали выпускать облигации со сроком погашения 20 лет и больше.

Последний вид заимствований с точки зрения сроков называется долгосрочным, и этот термин используется для займов на период вплоть до тридцати лет.

Следует заметить, что такие названия дал соответствующим инстру​ментам рынок, и они могут быть разными в разных странах. Например, в Великобритании эти термины используются для описания периода с настоящего времени до момента погашения облигаций правительством независимо от того, сколько времени прошло с момента выпуска инструментов. В США, наоборот, эти термины используются для описания периода действия облигации на момент выпуска независимо от того, сколько времени осталось до ее погашения правительством, поскольку в США, если облигация была выпущена на период 25 лет, то она остается долгосрочной, даже если она будет погашена через 2 года. Также следует помнить, что выпуски облигаций не становятся краткосрочными бумагами в последний год или три месяца жизни облигации. Бумаги и облигации являются абсолютно различными инструментами.

В заключение необходимо рассмотреть еще один термин — бессроч​ные облигации. Эти облигации, выпускаемые правительством, не имеют конкретной даты погашения. Выпуск таких инструментов может осуществляться по нескольким причинам, которые будут обсуждаться позже в этой главе. Достаточно сказать, что инвесторы будут отно​ситься к таким инструментам по-разному, и цены на них будут меняться гораздо быстрее, чем по любым датированным инструментам.

ВИДЫ ПРОЦЕНТОВ

Поскольку такие правительственные заимствования представляют собой кредиты государству, то кредиторы будут ожидать не только возврата своих средств, но также и плату за использование их денег. Поскольку по кредитам такие платежи называются процентными, методы, которые правительство может использовать для выплаты этих процентов, называются «видами процентов».

Дисконтирование

Один из таких методов называется дисконтированием. По этому виду правительство включает все начисляемые на заимствование проценты и выплачивает вместе с основной суммой долга. Соответственно первоначальная сумма, предоставляемая в кредит государству, будет меньше той суммы, которую государство выплачивает в конце срока. Традиционно этот метод применяется практически для всех кратко​срочных бумаг, но в последние годы он также стал популярен для более долгосрочных инструментов.
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Купонные платежи

Следующий метод называется «купонными платежами». При этом методе государство устанавливает фиксированную годовую процент​ную ставку (купон), который выплачивается кредиторам либо раз в год, либо раз в полгода. В этом случае та сумма, которую государство заимствует в начале периода, будет равняться той сумме, которую оно "выплатит в конце периода. Этот метод используется правительствами для большинства государственных облигаций.

Индексация

Третий метод называется «индексацией». Поскольку покупательная сила денег в будущем может быть меньше, чем в настоящий момент (поскольку цены, как правило, растут с течением времени — ценовая инфляция), то государства все больше и больше понимают, что для того, чтобы поощрять инвесторов предоставлять свои средства в кредит, они должны сделать свои продукты более привлекательными. Основой для индексации является публикуемая государством статис​тика инфляции. Инфляционный ценовой индекс будет расти по мере роста цен на основные товары и услуги, и соответственно правитель​ство будет привязывать купонные платежи (проценты) и основную сумму долга (сумма к погашению) к этому индексу, что даст инвесто​рам стабильный доход от их средств в реальном выражении.

В процессе заимствования средств заемщик должен продумать, как он будет погашать займ, а кредитор должен учитывать вероятность того, что его средства могут к нему не вернуться. Оба должны, таким образом, решить, какая процентная ставка должна выплачиваться по займу. Совершенно очевидно, что заемщик хочет получить средства по наименьшей возможной ставке, а кредитор хочет предоставить средства в кредит по наивысшей возможной ставке. Для того чтобы обе стороны могли найти ставку, которая лежит где-то посередине, необходимо учесть ряд факторов. Эти факторы могут рассматриваться как другие факторы эмиссии, самым важным из которых является кредитоспособность.

Кредитоспособность — это термин, который используется для опре​деления способности заемщика ответить по своим финансовым обяза​тельствам. В принципе это рейтинг способности погасить заем, и погасить в той же форме, что и первоначальное заимствование. Считается, что правительства будут существовать всегда, хотя люди, которые входят в состав правительства, будут меняться. Если инвестор считает, что будущее правительство какой-либо страны сможет вер​нуть долг, то тогда кредитный рейтинг будет высоким (хорошим). Чем выше кредитный рейтинг, тем ниже процентная ставка, которая будет выплачиваться кредитору.

Поскольку правительства являются крупными заемщиками по разным причинам, то наиболее важный фактор кредитоспособности для кре​дитора — это стабильность государства. Кредитор также будет чувствовать себя более уверенно, если он увидит, что политика государства в области заимствований и планы использования средств характеризуются постоянством и что государство остается верным
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своим принципам заимствования. Как уже говорилось, чем больше стабильности демонстрирует государство, тем меньший уровень про​центных ставок потребуют кредиторы.

Если вернуться к покупательной силе валюты (по сравнению с тем, какой она будет в будущем), необходимо также обратить внимание на прогноз инфляции в стране. Если цены на товары, дома и т. д. растут быстро, то считается, что инфляция высока. Если же цены растут медленно с течением времени, то тогда считается, что инфляция низкая. Поскольку кредитор знает, что пройдет какое-то время преж​де, чем он получит свои деньги назад, то, естественно, он обеспокоен уровнем инфляции. Этот фактор распространяется на все виды заим​ствований независимо от того, является ли заемщиком государство или предприятие. В принципе чем меньше уровень инфляции в настоящий момент и по прогнозам, тем меньше будет процентная ставка, требуе​мая кредитором. Совершенно очевидно, что по этим трем факторам — стабильность государства, способность к погашению, уровень инфля​ции — чем хуже ситуация, тем скорее это приведет к тому, что кредитор затребует более высокую процентную ставку, под которую он предоставит кредит, если он вообще на это пойдет.

Правительствам не требуется сразу вся сумма для финансирования какого-либо проекта. Пройдет несколько месяцев или лет, прежде чем будут завершены некоторые проекты. В таких случаях правительство может искать источники получения полной суммы, но в настоящий момент запросит только ее часть.

Существует два способа решения этого вопроса: первый — заимство​вания в форме траншей, когда правительство привлекает средства от кредиторов с последующим выпуском на рынок облигаций с таким же сроком погашения, которые могут быть приобретены другими креди​торами. Если был продемонстрирован хороший спрос (со стороны кредиторов) на определенные облигации и правительство удовлетво​рено той процентной ставкой, которую оно выплачивает, то государ​ство может организовать дополнительный выпуск таких облигаций. Поскольку рыночные силы спроса и предложения преследуют проти​воположные цели, то на свободном рынке цены устанавливаются на том уровне, который является приемлемым для обеих сторон. Поэтому если первый кредитор знает, что будет предложено больше облигаций, то в том случае, если он захочет их продать, он будет конкурировать с государством. В результате по своему первоначальному кредиту он будет ожидать получения более высокой процентной ставки для того, чтобы компенсировать эту потерю привилегий.

Обратная ситуация складывается, если правительство использует вто​рой метод и выпускает облигации с частичной оплатой. При этом методе правительство получает от кредиторов обязательство приоб​рести его облигации, но просит внести только часть суммы, а осталь​ное разрешает заплатить позже. В этой ситуации кредитор не ожидает, что правительство организует дополнительные выпуски облигаций, но он может не платить всю сумму сейчас. Кредитор также может продать облигацию другому покупателю, и тогда он не должен будет вносить
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оставшуюся сумму, так как теперь это будет обязанностью нового кредитора. Необходимо помнить о том, что, чем дольше срок погаше​ния займа и чем больше его сумма, тем выше риск невозврата. В связи с этим оба фактора приведут к тому, что кредитор будет требовать более высокую процентную ставку. Таким образом, в данном случае поскольку кредитор предоставляет меньше денег, то он будет ожидать, что правительство предложит ему более низкую процентную ставку.

Хотя это не играет большой роли, все-таки следует учитывать частоту выплат по купону, т. е- выплачивает ли правительство годовую сумму процентов раз в год или чаще. Если купон в размере 10% выплачива​ется один раз в год в конце года, то кредитор знает, что на конец года он заработает только 10% от предоставленной в кредит суммы. Если же купон выплачивается два раза в год, т. е. правительство выплачи​вает 5% по прошествии первых шести месяцев и 5% в конце года, то тогда ситуация у кредитора несколько лучше. Хотя правительство выплатило все те же 10% годовых, все-таки кредитор может предо​ставить в кредит те 5%, которые он получил в конце первого полугодия, и также заработать на них проценты (реинвестировать). Поскольку это означает, что кредитор имеет возможность получить больший доход от полугодовых купонов, то тогда для того, чтобы получить такой же уровень доходности, что получатель одного плате​жа по купону, он может позволить себе потребовать несколько меньшую ставку.

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1. Опишите различие между краткосрочной бумагой и краткосроч​ной облигацией.

1. Что подразумевается под бессрочной облигацией?

2. Что подразумевается под кредитоспособностью государственных облигаций?

4.  Какие факторы заставляют правительство предлагать более высокие купоны для того, чтобы успешно реализовать облига​ции?

5.  Какое влияние оказывает частота выплаты купонов на цену выпуска облигаций?




3.2 ОСНОВНЫЕ УЧАСТНИКИ

Основные заемщики и поставщики капитала уже обсуждались в Главе 1. В данном разделе будут рассмотрены те участники, которые связаны с долговыми ценными бумагами, а также будут обсуждены потребности и направления использования этих ценных бумаг.

Основная информация о действиях и потребностях правительства тоже была рассмотрена выше, а в разделе 3.6 будет более подробно рассматриваться ситуация с корпоративными заемщиками, Следует заметить, что, хотя правительства и являются постоянными заемщи​ками на рынке облигаций, корпоративные заемщики выпускают обли​гации не так часто. Компании могут использовать денежный рынок для регулярных краткосрочных заимствований, и лишь некоторые крупные международные компании регулярно заимствуют средства на долгосрочном рынке. Следовательно, компании склонны осуществлять один-два крупных выпуска облигаций в десятилетие.

В данном разделе рассматриваются основные участники рынка и их роль, а также требования основных инвесторов к долговым инструмен​там.

ПЕРВИЧНЫЕ ДИЛЕРЫ — это основные фирмы, которые могут проводить операции за свой счет, выступать в качестве посредничес​ких маркет-мейкеров для других профессиональных участников рынка и имеют, как правило, прямой доступ в центральный банк или правительственный орган, отвечающий за выпуск государственных ценных бумаг.

Этим фирмам обычно требуется получить лицензию от органа регу​лирования по ценным бумагам или, по крайней мере, получить разре​шение на деятельность от соответствующего органа центрального банка или правительства. Хотя они имеют право работать с ценными бумагами от своего имени, это не следует рассматривать как показа​тель того, что они не являются очень краткосрочными инвесторами.

На практике единственная ситуация, при которой они будут стремить​ся стать держателями долговых ценных бумаг, — это когда они ожидают падения процентных ставок в целом на рынке (когда ожида​ется, что цены облигаций вырастут). Их основная функция состоит в том, чтобы получать прибыль от «оборота» (разница между их ценой покупки и ценой предложения) как можно чаще. Естественно, чтобы добиться этого, им необходимо, чтобы рынок был как можно ликвиднее и поддерживался высокий уровень спроса и предложения.

ДРУГИЕ ДИЛЕРЫ И АГЕНТЫ

Большинство компаний, занимающихся ценными бумагами, и инвести​ционных банков активно работает на рынке облигаций. И это неуди​вительно, так как более 90% от стоимости ценных бумаг во всем мире составляют облигации. Эти организации будут выступать в качестве
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принципалов и агентов для своих клиентов, и они также могут действовать как маркет-мейкеры по корпоративным облигациям, осо​бенно по еврооблигациям (которые будут рассматриваться в разделе 3.9). Как и первичные дилеры, они вряд ли будут выступать кем-то еще, кроме как краткосрочными инвесторами в облигации. Это про​исходит из-за того, что им приходится использовать капитал, который мог бы принести более высокие доходы на других сегментах рынка. Будучи агентами, они уделяют особое внимание экономическим фак​торам и их изменениям и проводят серьезный анализ эмитентов и государственной статистики для того, чтобы предоставить лучшие консультации своим клиентам.

Сделки с облигациями обычно осуществляются с использованием одного из двух методов:

· открытие очень коротких позиций в качестве принципала в ожидании встречных приказов на покупку и продажу, кото​рые приведут к «обороту», и соответственно обычно они не берут с клиентов комиссию за операции;

· они могут выступать от имени клиентов просто как агенты и проводить операции с профессиональными рыночными посред​никами, беря

Поскольку сделки с облигациями, как правило, очень крупные, а конкуренция на рынке очень острая, то комиссии, которые готовы платить крупные организации, будут, как правило, очень низкими. Соответственно агент-брокер должен иметь большой пакет приказов для того, чтобы заработать хорошую прибыль от своей деятельности.

Для того чтобы осуществлять свою деятельность, агент по облигациям на рынке ценных бумаг должен всегда знать о новых выпусках, интересных для его клиентуры, и помнить о том, что по мере погашения облигаций возникает потребность в поиске новых объектов вложения высвобождающихся средств в целях получения эквивалент​ного потока доходов. Более того, поскольку все облигации (за исклю​чением облигаций с нулевым купоном) приносят регулярные процент​ные платежи, агентам также необходимо следить за тем, не стремятся ли профессиональные менеджеры также реинвестировать эти доходы.

Биржи играют значительную роль в развитии и функционировании рынка облигаций. Их действия могут оказать воздействие на наличие облигационных продуктов и на тех, кто с ними работает.

Биржи устанавливают условия выпуска, контрольные требования и правила торгов, которые направлены на создание высококачественной основы для торговли облигациями. Они также, как правило, устанав​ливают стандарты расчетов и поставки, что опять-таки нацелено на выявление действительной цены и гарантии проведения операции.

Регулирующие органы устанавливают условия лицензирования для всех профессиональных участников рынка. В рамках национальной
СДЕЛКИ С ОБЛИГАЦИЯМИ

РОЛЬ БИРЖ

РЕГУЛИРУЮЩИЕ ОРГАНЫ

правовой системы инвестиционные институты должны будут выполнять ряд условий, связанных с такими факторами, как ликвидность, инвес​тиционные ограничения и требования к заимствованию.

Их роль воспринимается как установление режима защиты конечных инвесторов, сокращение системного риска, а также процедур компен​сации, которые нацелены на поддержание уверенности в рынке и его роли в содействии развитию национальной экономики.

ИНВЕСТОРЫ, ВКЛАДЫВАЮЩИЕ ДЕНЬГИ В ОБЛИГАЦИИ

Обычно считается, что самыми безопасными инвестициями (т. е. с наименьшей вероятностью невозврата средств эмитентом) являются вложения в государственные облигации. Хотя корпоративные облига​ции могут иметь практически такой же рейтинг, как государственные облигации, все-таки считается, что государственные облигации содер​жат гораздо меньше риска, чем другие виды ценных бумаг. В резуль​тате эти инструменты являются особенно привлекательными для ин​весторов, которые стремятся к получению регулярного надежного дохода и относительно небольшого прироста капитала в течение достаточно длительных периодов времени. Другими словами, облига​ции обычно не используются в спекулятивных целях.

Таким образом, поскольку облигации являются консервативными ин​вестициями. то они, как правило, привлекают консервативных инвесторов.

БАНКИ

Поскольку основным направлением деятельности банков является привлечение депозитов от физических и юридических лиц и вложение полученных средств под более высокие проценты, то облигации как объект для инвестирования являются очень привлекательными для банков. По сравнению с кредитами, которые банки предоставляют физическим и юридическим лицам, облигации несут для банков мень​ший риск невозврата и более высокий потенциал для получения требуемых доходов.

В процессе управления банковским портфелем облигаций необходимо обеспечить включение в этот портфель как краткосрочных облигаций (цены которых менее изменчивы), которые можно будет ликвидировать в случае необходимости, так и долгосрочных облигаций, которые обычно приносят более высокий доход и прирост капитала. Использо​вание этих инвестиций с низким риском опять-таки в сочетании с другими формами заимствования обеспечит покрытие убытков, кото​рые могут возникнуть по более рисковым займам, проектному финан​сированию и 1.4.
ПЕНСИОННЫЕ ФОНДЫ

Будучи организациями для долгосрочных сбережений, эти фонды имеют самую разную инвестиционную политику, которая зависит от
КОНСЕРВАТИВНЫЕ ИНВЕСТОРЫ

ОБЛИГАЦИИ ЯВЛЯЮТСЯ ПРИВЛЕКАТЕЛЬНЫМИ ДЛЯ БАНКОВ



сроков, на которые привлекаются средства (т. е- соотношение между вкладчиками и пенсионерами).

Инвестиционная политика может также ограничиваться законодательством, поскольку самым важным условием функционирования фонда является способность фонда осуществлять выплаты пенсий; регули​рующие меры, как правило, не предоставляют этим фондам ни малей​шей возможности делать инвестиции, которые по своей природе не являются консервативными и смогут привести к эффекту финансового рычага. Самым важным для пенсионного фонда является защита капитальной базы.

Пройдет много лет, прежде чем только что сформированному пенси​онному фонду потребуется выплачивать пенсии, и поэтому для такого фонда потребность в защите капитальной базы на начальном этапе не так жизненно важна, как в дальнейшие годы. Однако такие фонды по своей природе будут получать большие притоки денежных средств, в течение многих лет оставаясь лишь инвесторами. Соответственно такие фонды склонны к вложению большей части средств в облигации опять-таки потому, что доля облигаций на рынке гораздо выше, чем других форм инвестиций. У зрелого пенсионного фонда, т. е. у фонда, в котором число пенсионеров превышает число вкладчиков, практи​чески все средства будут вложены в облигации, что делает такие фонды очень важными для рынка.

В многих странах пенсионные фонды освобождаются от налогообло​жения. Это происходит потому, что считается, что пенсионеры будут платить налоги на получаемые пенсии. Следовательно, для пенсион​ного фонда не имеет значения тот факт, как он развивается — за счет получения дохода или за счет прироста капитала. Это выливается в то, что пенсионные фонды готовы расти за счет увеличения капитала, пренебрегая доходами (т. е. облигации с низким купоном дадут больший прирост капитала, чем облигации с высоким купоном с тем же сроком погашения), а также готовы нести капитальные потери за счет увеличения доходов (например, в результате того, что цены по облигациям с высоким купоном выше, чем сумма к погашению).

СТРАХОВЫЕ КОМПАНИИ

Эти учреждения также обладают долгосрочными актуарными обяза​тельствами в дополнение к краткосрочным обязательствам, но они регулярно получают премиальные взносы. При условии, что актуарные расчеты обязательств и получаемых премий правильно оценивают риск этого соотношения, эти компании так же, как и пенсионные фонды, в первые годы своего существования должны в основном получать доходы. Также при условии, что компания не столкнется с непредви​денными неблагоприятными обстоятельствами (например, сильные ураганы, наводнения, авиакатастрофы и т. д.), которые приведут к чрезвычайным и непредвиденным бедствиям, в результате чего компа​нии придется выплачивать огромные средства, то опять-таки компания будет просто получать средства, не выплачивая их. Для компаний. занимающихся страхованием жизни, получаемые страховые премии также направлены на увеличение капитала с тем, чтобы можно было
САМЫМ ВАЖНЫМ ДЛЯ ПЕНСИОННОГО ФОНДА ЯВЛЯЕТСЯ ЗАЩИТА КАПИТАЛЬНОЙ БАЗЫ.

АКТУАЛЬНЫЕ РАСЧЕТЫ ОБЯЗАТЕЛЬСТВ



проводить выплаты к моменту наступления страхового возраста (когда смерть становится более вероятной).

Соответственно страховые компании, как и пенсионные фонды, обес​покоены тем, как поддерживать и увеличивать свой капитал, не подвергая его особому риску. В результате они становятся крупными инвесторами в облигации благодаря относительной надежности таких вложений.

Поскольку страховые компании являются обычными коммерческими предприятиями, то они не освобождаются от уплаты налогов. Это отражается на соотношении между доходом и приростом капитала от облигаций, в которые компания вкладывает средства.

ПАЕВЫЕ ФОНДЫ

Паевые фонды в отличие от облигационных фондов, как правило, используют краткосрочные облигации в качестве альтернативы денеж​ных средств для того, чтобы иметь достаточно средств для выплаты сумм при погашении паев. Следовательно, большое значение для рынка облигаций будут иметь только те фонды, чья политика состоит во вложении средств в государственные и другие высококачественные облигации.

Хотя такие фонды тоже являются коммерческими структурами, все-таки законодательство некоторых стран освобождает их от уплаты налогов на капитал на основе того, что владельцы паев будут платить эти налоги в момент ликвидации пая. Соответственно такие фонды получат больше выгод от прироста капитала, чем от получения процентных доходов, и будут принимать соответствующие решения.

ПРОЧИЕ КОНСУЛЬТАНТЫ

Диверсификация инвестиций (Глава 7) очень важна для сокращения риска. В результате инвестиционные консультанты уделяют большое внимание тому факту, чтобы хоть какая-то часть инвестиций была вложена в ценные бумаги с фиксированным доходом. Особенно в тех случаях, когда требуется, чтобы портфель приносил хотя бы какой-то доход, инвестиционный консультант будет, скорее всего, склонен выбрать инвестиции в облигации для выполнения этой задачи. Очевид​но, что размер суммы, вкладываемой в облигации, будет зависеть от размера портфеля, периодов времени между регулярными пересмот​рами, отношения клиента к риску.

В тех странах, где частные лица платят высокие прогрессивные налоги на незаработанный доход (т. е. на доход от сбережений и инвестиций), налоговые условия использования облигаций будут другими. В таких условиях процентный доход может практически не иметь никакой ценности (после налогообложения) для получателя, и следовательно, прирост капитала будет более привлекателен.
ПАЕВЫЕ ФОНДЫ ИСПОЛЬЗУЮТ КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЛИГАЦИИ В КАЧЕСТВЕ АЛЬТЕРНАТИВЫ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ
ДИВЕРСИФИКАЦИЯ ИНВЕСТИЦИЙ


ЧАСТНЫЕ ЛИЦА

В целом, хотя частные лица обычно используют консервативный подход к инвестициям, они не являются активными покупателями или держателями облигаций.

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1.  В чем состоит роль первичного дилера на рынке государственных облигаций?

2.  Какова роль других дилеров на рынке облигаций?

3.  Насколько важны пенсионные фонды для рынка облигаций?

4. Для каких видов инвесторов будет безразлично, представлен ли доход от облигаций процентами или приростом капитала?

5.  Какая группа инвесторов меньше всего заинтересована в облигациях?

3.3 ДОХОДНОСТЬ ОБЛИГАЦИЙ

Как и многие другие ценные бумаги, облигация может приносить доход двумя способами.

Во-первых, в форме процентной ставки (купона) по займу, который в большинстве случаев представляет собой фиксированную годовую сумму, которая выплачивается либо раз в полгода, либо один раз в конце года.

Во-вторых, можно добиться прироста капитала, который выражается разницей между ценой покупки облигации и ценой, по которой инвестор продает облигацию (которая может представлять собой сумму погашения датированной облигации).

Специфической чертой, которую необходимо учитывать, определяя потенциальный доход от облигации, является то, что процентные ставки (основной компонент оценки облигации) и цены облигаций меняются в противоположных направлениях. Следовательно, общее правило таково:
ПРОЦЕНТНАЯ СТАВКА (КУПОНА) ПО ЗАЙМУ
ПРИРОСТ КАПИТАЛА



цены облигаций растут по мере падения процентных ставок и

падают по мере роста процентных ставок.

Следующей важной чертой, как уже говорилось, является влияние уровня инфляции. Если уровень инфляции высок, то это снизит покупательную силу валюты в будущем, т. е. на момент погашения займа на полученные деньги нельзя будет купить такое же количество товаров и услуг, как сейчас. Однако необходимо учитывать, что если рынок считает, что увеличение правительством процентных ставок остановит инфляцию, то тогда цены облигаций могут остаться неиз​менными или даже начать расти, несмотря на то, что по вышеприве​денному высказыванию цены облигаций при таком предположении должны упасть. Другими словами, хотя это правило и верно в боль​шинстве случаев, все-таки никакой гарантии это дать не может.

Облигации могут быть выпущены с одной или несколькими датами погашения. Для того чтобы оценить полный доход, необходимо пони​мать последствия (в целях расчетов) использования облигаций с различными характеристиками. Если по облигации существует только одна дата погашения (такой вид займа называется займом с единовре​менным погашением), то именно эта дата будет использоваться для расчета дохода. Однако если по облигации существуют, например, две даты погашения (раздельные даты погашения) с разницей в пять лет, то необходимо определить, какая из этих дат подходит лучше всего.

Один из способов определения наиболее вероятной даты погашения заключается в том, чтобы при приближении к возможной дате пога​шения посмотреть, является ли текущая цена облигации выше или ниже номинала. Если цена выше номинала (т. е. текущие процентные ставки выше, чем при выпуске облигации), то это может означать, что эмитент в настоящий момент может заимствовать деньги по более низкой ставке, чем он платит сейчас. Следовательно, эмитент поста​рается погасить облигацию в самую раннюю дату, и первая дата погашения будет использоваться в расчетах дохода. С другой стороны, если цена меньше номинала (т. е. процентные ставки выросли), то в интересах заемщика будет продержать эти облигации как можно дольше. Соответственно в расчетах будет использоваться наиболее поздняя дата.

ДОХОДНОСТЬ

Инвестор, вкладывающий деньги в облигации, должен определить текущую доходность, которую ему приносит купон в денежном выра​жении. Это можно определить, рассматривая купон как часть текущей цены. Используется именно текущая цена, а не та цена, которая была заплачена за облигацию инвестором. Теперь необходимо решить, оставить эту облигацию или продать и использовать вырученные средства для вложения в другие инвестиции. Реальное сравнение можно провести только с доходами, получаемыми в настоящий момент по другим инвестициям. Для того чтобы определить доход, нужно провести следующие расчеты.
ВЛИЯНИЕ УРОВНЯ ИНФЛЯЦИИ

ЕДИНОВРЕМЕННОЕ ПОГАШЕНИЕ

РАЗДЕЛЬНЫЕ ДАТЫ ПОГАШЕНИЯ

ТЕКУЩАЯ ДОХОДНОСТЬ



Пусть текущая цена облигации равна 100, ставка купона — 10%, то тогда облигация будет иметь:

Текущая доходность (без учета стоимости погашения ценной бумаги) в размере 10%.
Математически это получается в результате деления купона на цену облигации, т. е.
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Например, если цена облигации упадет до 75, какой тогда будет текущая доходность? Поскольку купон установлен на уровне 10%, то расчеты будут следующими:
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Если же цена облигации выросла до 150, то какой будет текущая доходность? Купон опять-таки не меняется, и расчеты будут выглядеть следующим образом:
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Номинальная стоимость на практике выполняет несколько функций. Во-первых, обычно это сумма, которая выплачивается при погашении, а во-вторых, эта та сумма, на основе которой рассчитывается купон. Для бессрочных облигаций эти расчеты будут иметь смысл только для того, чтобы определить прирост капитала, так как погашения здесь не существует, и никаких условий на конец срока не устанавливается.

Если облигация является датированной и фиксированная сумма должна быть выплачена при погашении, то существует еще один показатель доходности — доходность к погашению.

Доходность к погашению

Доход к погашению означает общую сумму доходов, получаемых за период держания облигации как в форме купонных платежей, так и в форме прироста или уменьшения капитала по основной сумме за период с сегодняшнего дня (или с даты покупки) до конца срока действия облигации при предположении, что все полученные купонные платежи были реинвестированы с той же нормой прибыли.

Существует несколько методов расчета дохода к погашению. В рамках данной работы рассматривается только самый простой способ. В принципе при этом методе к текущему доходу добавляется прирост капитала (или потеря) к погашению, и это рассчитывается как процент от текущей цены:
НОМИНАЛЬНАЯ СТОИМОСТЬ

ДОХОДНОСТЬ К ПОГАШЕНИЮ
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Пример. Цена облигации — 75, купон — 10%, номинальная стои​мость — 100, период погашения — 10 лет. Как видно из предыдущего примера, эти данные дают текущий доход в размере 13,33%.
Из этого следует:
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РАБОТА С «ЧИСТЫМИ» И «ГРЯЗНЫМИ» ЦЕНАМИ

Одно из основных различий между инструментами с фиксированной ставкой и акциями состоит в том, что долевые инструменты в основном покупаются с целью достижения прироста капитала, а облигация обращается как альтернатива депозитов. Следовательно, профессио​нальный подход к работе с облигациями должен состоять в ожидании того, что инвестиция будет приносить доход каждый день.
Хотя купоны объявляются как ежегодные суммы, дилеры рассматри​вают это как ежедневную ренту за вложенные деньги в годовом исчислении. Соответственно 10-процентный купон может рассматри​ваться как 10/365 (или деленные на 360 дней в американском варианте и в случае с еврооблигациями) за каждый день в году.
Обычным условием на рынке облигаций является работа с ценами, которые не включают эти ожидаемые ежедневные суммы процентных платежей, но происходит передача ежедневных эквивалентных сумм (т. е. с момента выплаты последнего купона) в качестве дополнитель​ных платежей при расчетах по фактическим операциям. Таким обра​зом, как в предыдущем примере, где текущая цена облигации была 75, при предположении, что купон в размере 10% выплачивается один раз в год (от номинальной суммы в размере 100 единиц), через шесть месяцев с момента последней выплаты купонов начисленный доход оставит 5 единиц (т. е- половину годового купона).

В связи с этим «чистая» цена будет равна 75 (т. е. без начисленного дохода), но для тех рынков, которые торгуют по «грязным» ценам, цена составит 80 (т. е. 75 + 5). В каждом случае расчетная сумма будет равна 80. Следует заметить, что сумма начисленного дохода обычно описывается как фиксированная сумма на число дней от последней расчетной суммы. Следовательно, проценты за 6 месяцев будут называться 182 или 183 в зависимости от календаря (180 дней


НАЧИСЛЕННЫЙ ДОХОД

“ЧИСТАЯ” ЦЕНА

“ГРЯЗНАЯ” ЦЕНА



для американской системы и для еврооблигаций). Цель использования в расчетах метода 360 дней состоит в том, что это просто облегчает расчеты.

ЧУВСТВИТЕЛЬНОСТЬ ИЛИ ИЗМЕНЧИВОСТЬ ОБЛИГАЦИЙ

Очень важно принимать во внимание, насколько изменится цена по отношению к изменениям в процентных ставках. Не все цены облига​ций будут одинаково реагировать на изменения процентных ставок. Размер изменений будет зависеть от размера купона и периода времени, оставшегося до погашения. Некоторые облигации бывают более чувствительными к изменениям процентных ставок, чем другие. Общий принцип таких взаимоотношений может быть выражен следу​ющими словами:

·  Долгосрочные облигации более чувствительны, чем кратко​срочные.

· Облигации с низким купоном более чувствительны, чем обли​гации с высоким купоном.

Причина состоит в том, что в основном большая часть дохода состоит из выплаты номинальной стоимости. Логика такова, что, когда процентные ставки падают, владелец краткосрочной облигации будет получать меньший доход только в течение короткого периода времени до момента погашения основной суммы долга (а эти средства могу быть затем реинвестированы).

С другой стороны, владелец долгосрочной облигации не должен предпринимать каких-либо немедленных действий и, следовательно, может больше выиграть на росте цены облигаций для того, чтобы компенсировать падение ставок. С точки зрения ставки купона необ​ходимо понимать, что по мере падения процентных ставок облигации с высоким купоном будут получать доход быстрее, чем облигации с низким купоном, и следовательно, для того чтобы сбалансировать общую сумму доходов, цена облигации с низким купоном будет расти быстрее.

Значимость данных взаимоотношений исходит из комментария, кото​рый был сделан раньше, о том, что владелец облигации хочет получать доход от своих денег каждый день. Соответственно единственная альтернатива облигациям, которым он владеет, — это либо вкладывать деньги на банковские депозитные счета, либо приобрести другие облигации. Это приводит к тому, что инвестор, вкладывающий деньги в облигации, уделяет много внимания изменениям в процентных ставках, и в зависимости от этих изменений он принимает решения о том, покупать ли ему долгосрочные или краткосрочные облигации, инструменты с высоким купоном или низким.

В заключение можно сказать, что наиболее изменчивыми (или чувст​вительными) облигациями являются долгосрочные облигации с низким купоном, а наименее изменчивыми — краткосрочные облигации с высоким купоном.




Дюрация (дюрация Маколи)

Данная характеристика (названная именем человека, который ее разработал) является критерием измерения (в годах) чувствительности цен облигаций к сроку действия облигации и размеру купона. В принципе это показывает влияние купона на срок действия облигации. Облигация без купона будет иметь дюрацию, равную сроку действия облигации, но, чем выше купон, тем меньше будет дюрациа по отношению к сроку погашения. Облигации с меньшей дюрацией будут менее чувствительны к изменению процентных ставок, чем облигации с большей дюрацией.

В данном пособии в качестве примера будет рассмотрен критерий «одна восьмая». Эти менее сложный способ, который показывает (после того, как все другие расчеты были проведены) величину, на которую должны измениться процентные ставки для того, чтобы привести к изменению цены на 1/8 денежной единицы. Чем больше величина, тем менее чувствительна облигация, поскольку значитель​ные изменения процентных ставок приведут к изменению цены лишь на 1/8.

Например, облигация имеет цену 97 и доходность 12% (эквивалент рыночной ставки), и критерий 1/8 равен 0,1%. Если процентные ставки вырастут до 12,5%, цена облигации может измениться следу​ющим образом:

на каждую 0,1% изменения процентных ставок цена облигации будет меняться на 1/8. Поскольку процентные ставки изменились на 0,5%, то цена облигации должна измениться на 5/8. Необходимо помнить, что если процентные ставки выросли, то цена облигации должна упасть. Соответственно новая ожидаемая цена составит 97 — 5/8 = 96 3/8.
Кривая доходности

В общих чертах вышеописанная концепция предполагала наличие единой рыночной процентной ставки и то, что цены облигаций меня​ются по единой схеме (в соответствии с расчетом дюрации) в ответ на изменения процентных ставок. Тем не менее такой упрощенный подход не дает полного представления о процессе. Хотя большинство прави​тельств контролирует краткосрочные процентные ставки (для заимст​вований на период до трех месяцев) через управление денежной массой и банковскую систему, долгосрочные ставки все-таки контролируются рыночными силами. Следует помнить, что если процентные ставки привлекают кредиторов, то они отталкивают заемщиков, и наоборот.

Эти рыночные силы поддерживаются общим предположением о том, что, чем больше период, на который кредитор вкладывает средства, тем больший риск он берет на себя (риск получения ожидаемого дохода) и, следовательно, тем больший процент он потребует. Таким образом, необходимо иметь возможность анализировать взаимоотно​шения между облигациями с различными купонами и датами погашения для того, чтобы оценить, насколько они подходят и для кредиторов, и для заемщиков.
ДЮРАЦИЯ

КРИТЕРИЙ”ОДНА ВОСЬМАЯ”



Такое представление можно получить через использование так назы​ваемой кривой доходности. Это кривая определения соотношения между доходами по облигациям с различными сроками погашения, которые в настоящий момент находятся в обращении и выпущены одним эмитентом. Можно дать следующее определение кривой доход​ности — сравнение доходностей к погашению по облигациям одного эмитента, изображенное графически.

Не будет никакого смысла в сравнении кривых доходности, например, по золотообрезным облигациям Великобритании, американским казна​чейским облигациям и российским ГКО. поскольку существует огром​ное количество разных факторов, которые могут повлиять на относи​тельные структуры цен.

Наиболее важным элементом является наклон кривой. Нормальный наклон будет увеличивается с течением времени, так как более долгосрочные ставки, как уже говорилось раньше, должны быть выше, чем краткосрочные.

Доходность
Годы
Оставшиеся до погашения

Кривая является результатом графического отражения доходов по облигациям по отношению ко времени, которое осталось до конца срока действия каждой облигации (примечание: каждый крестик на графике означает доходность облигации по цене, по которой облигация котируется в этот момент времени), а затем проводится усредняющая линия. Следует заметить, что кривая становится более пологой на более длительных сроках. Это отражает тот факт, что у инвесторов возникают практически одинаковые ожидания относительно облигаций со сроком погашения более пятнадцати лет, и в этой области возникает большой спрос на эти инструменты со стороны институтов, предпочи​тающих долгосрочные вложения.
КРИВАЯ ДОХОДНОСТИ




      Доходность

Годы
оставшиеся до погашения
Второй график отражает изменения в ожиданиях относительно того, что процентные ставки вырастут. Кривая поднимается очень резко и становится более пологой на высоком уровне. Это отражает тот факт, что инвесторы считают, что процентные ставки не останутся неизмен​ными, я экономические факторы приведут к росту процентных ставок. Следовательно, инвесторы либо будут стремиться к предоставлению краткосрочных займов (на основе того, что после погашения они смогут предоставить кредиты по более высоким ставкам, которые сложатся на тот момент), именно поэтому на коротких сроках кривая не очень меняется, либо они будут ожидать более высоких процентных ставок и продолжать предоставлять долгосрочные займы.

К сожалению, на самом деле не все так просто и понятно. Необходимо помнить о тех факторах, которые могут повлиять на цены государст​венных облигаций, потому что может получиться так, что наклон кривой создаст падающую и/или отрицательную кривую доходности.

Доходность
Годы
Оставшиеся до погашения
ПАДАЮЩАЯ И/ИЛИ ОТРИЦАТЕЛЬНАЯ КРИВАЯ ДОХОДНОСТИ



Такая кривая предполагает, что экономическое производство в течение более длительных периодов будет снижаться (т. е. что цены на товары и услуги будут расти более медленно (или даже падать), чем сейчас (т. е. снижение инфляции), или что состояние экономики в будущем улучшится), и следовательно, ожидания относительно дохода снизятся.

Еще одна рыночная сила, которая может привести к понижающейся кривой доходности, — это недостаток средств, которые могут быть предоставлены в кредит в настоящий момент, что также приведет к росту процентных ставок только на короткий период времени. Такая ситуация может возникнуть, если излишки краткосрочных денежных средств расходуются на приобретение товаров и услуг, а не на сбережения.

И последнее, что следует сказать в этом разделе, — это то, что существует особая черта кривых доходности, появление которой вызвано организациями, занимающимися долгосрочными сбережениями. Эта черта состоит в следующем: на самом дальнем конце кривой (т. е. более двадцати лет) актуарные обязательства пенсионных фондов и компаний по страхованию жизни требуют от этих организаций держать в избытке долгосрочный долг. Следовательно, независимо от превали​рующих ставок спрос в этой области всегда большой, и это занижает требования к доходности (и подталкивает цены вверх) в большей степени, чем этого можно было бы ожидать.

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1.  Какое воздействие оказывает на цену облигации тот факт, что облигация имеет несколько дат погашения?

2.  Что имеется в виду под сложным процентом?

3. Опишите принцип дисконтированных денежных потоков.

3. Какой принцип описывает чувствительность облигаций?

5. Каковы черты понижающейся кривой доходности?
ОСОБАЯ ЧЕРТА КРИВЫХ ДОХОДНОСТИ



3.4 МЕЖДУНАРОДНЫЕ РЫНКИ

ГОСУДАРСТВЕННЫХ ОБЛИГАЦИЙ

В данном разделе будут рассмотрены международные рынки облигаций на примере США, Великобритании, Японии и Германии.

СОЕДИНЕННЫЕ ШТАТЫ АМЕРИКИ

В США находится самый крупный в мире рынок государственных облигаций. Он состоит из трех частей. Краткосрочная секция рынка представлена казначейскими векселями; это те инструменты, которые выпускаются с дисконтом к номинальной стоимости и, следовательно, не имеют никакого купона. Инструменты среднесрочной секции рынка называются казначейскими нотами, которые выпускаются на период от двух до десяти лет, и по ним выплачиваются купонные проценты. К долгосрочной секции рынка относятся инструменты, которые назы​ваются казначейскими облигациями, по которым, как и по нотам, выплачивается купон, но выпускаются они на сроки более десяти лет.

Как уже говорилось раньше, если инструмент был выпущен как казначейская облигация, то он и останется казначейской облигацией до конца срока.

Структура торговли на этом рынке основывается на дилерах-брокерах, выполняющих двойную функцию (т. е. при проведении операций они могут выступать в качестве агентов и принципалов), которые должны называть двусторонние цены (т. е. цены спроса и предложения), а также на так называемых междилерских брокерах (которые представ​ляют собой агентов, не имеющих права работать с клиентами, но которые выступают в качестве связующего звена для уравнивания ликвидности между основными трейдерами). Сделки заключаются по телефону и через электронные торговые системы.

Ценные бумаги выпускаются через аукцион, и трейдеры первичного рынка предоставляют заявки на номинальную сумму ценных бумаг, которую они хотели бы купить либо для себя, либо для своих клиентов.

Расчеты проводятся либо в тот же день, либо на следующий день

через Федеральный резервный банк. Денежные суммы вносятся на счет в одном из федеральных банков, а передача прав собственности осуществляется через систему бухгалтерских проводок. Эта система называется системой «телеграфных переводов».

ВЕЛИКОБРИТАНИЯ

Британский рынок государственных облигаций также достаточно боль​шой и тоже состоит из трех секций. Система аналогична американ​скому рынку за исключением того, что краткосрочную секцию со​ставляют облигации со сроком погашения вплоть до пяти лет, сред​несрочную — со сроками до пятнадцати лет, а долгосрочную — ценные бумаги со сроком погашения больше пятнадцати лет (вплоть
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до тридцати лет, а также существуют бессрочные облигации). Хотя названия, используемые для выпуска, ранее определялись департамен​том или целью выпуска, сейчас все эти наименования можно считать синонимами, так как все государственные облигации Великобритании имеют одинаковый ранг. Могут использоваться следующие названия:

консолидированные (консоли), конверсионные, казначейские, финан​совые и военные займы.

Как уже говорилось раньше, в Великобритании, когда речь идет о периоде погашения, то имеется в виду тот период времени, который остался до момента погашения, а не время с момента выпуска облигации, т. е. если до конца срока погашения облигации осталось пять лет и один день, то эта облигация будет считаться среднесрочной, но по прошествии одного дня она станет краткосрочной. Раньше это было важно с точки зрения налогообложения и использования грязных или чистых цен, а сейчас это не играет практически никакой роли.

Структура торговли на этом рынке имеет много общего с американ​ским рынком, так как многие черты американского рынка были заимствованы Великобританией во времена введения в действие Акта о финансовых услугах 1986 гола, и также были внесены изменения в работу рынка с точки зрения разрешения выполнения брокерами двойственных функций. Большая часть сделок заключается по теле​фону и через электронные торговые системы с использованием маркет-мейкеров, которые называются  GEMM (маркет-мейкеры по золотообрезным облигациям).

GEMM должен получить разрешение от Банка Англии на проведение операций, и они представляют собой подразделения с собственным капиталом и должны действовать самостоятельно по отношению к подразделениям той же самой компании, которые работают с другими ценными бумагами. Банк Англии ежедневно контролирует соблюдение маркет-мейкерами требований к достаточности капитала через прямую компьютерную сеть. Банк Англии предоставляет им преимущества, которые заключаются в том. что они могут напрямую покупать и продавать ценные бумаги Банку Англии, выступая покупателями последней инстанции. Как и в США, междилерские брокеры предо​ставляют анонимные посреднические услуги, что позволяет GEMM не беспокоиться о ликвидности, не имея обязанности публично сообщать о крупных рисковых позициях; хотя о всех операциях необходимо сообщать на лондонскую фондовую биржу, которая все еще осущест​вляет контроль за операциями на рынке государственных облигаций.

Облигации выпускаются так же, как и в США, через аукцион (с 1987 года), в ходе которого GEMM подают заявки в Банк Англии.

Расчеты проводятся на основе Т+1. При этом Банк Англии использует систему электронных поставок и платежную систему, которая называется Центральным управлением золотообрезных обли​гаций, и на практике требуется, чтобы денежные средства поступали до того, как будет совершена поставка ценных бумаг. Тем не менее
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все еще возможно осуществлять физическую поставку сертификатов в обмен на денежные средства через банковскую систему.

ЯПОНИЯ

Японский рынок государственных облигаций так же, как и британ​ский, использует разные названия для выпусков облигаций. Среди наименований выпусков можно встретить строительные облигации, займы для финансирования дефицита бюджета или для рефинансиро​вания, но опять-таки в настоящий момент названия не играют никакой роли, так как все японские государственные облигации (JGB) имеют одинаковый ранг. Исторически Япония выпускала только облигации со сроком погашения десять лет и называла эти облигации долго​срочными. Недавно они начали выпускать облигации со сроком погашения двадцать лет и больше и называют их «супердолгосрочными». Обычно в Японии государственные облигации выпускаются как на предъявителя, так и именные, но каждая из этих облигаций может быть конвертирована в любом направлении в течение двух дней.

Проценты по этим облигациям выплачиваются каждые полгода, и с 1987 года были установлены конкретные даты для выплаты процентов:

июнь/декабрь, март/сентябрь. Раньше использовались только займы с единовременным погашением.

Государственные облигации Японии котируются на Токийской фондо​вой бирже и могут продаваться и покупаться в ходе торговых сессий в торговом зале пакетами по 1 000 иен. Однако большие объемы торгов проходят на внебиржевом рынке между крупными компаниями, кото​рые работают с ценными бумагами.

Облигации выпускаются с использованием комбинированной системы. На 60% каждого выпуска подписывается консорциум банков, инсти​туциональные инвесторы и компании, занимающиеся ценными бума​гами. Оставшаяся часть выносится на аукцион для широких масс. Средняя цена, сложившаяся по результатам аукциона, используется в качестве основы для цены, которая предлагается консорциуму за вычетом небольшой комиссии за андеррайтинг.

Расчеты по японским государственным облигациям проводятся на четвертый день на каждодневной основе.

ГЕРМАНИЯ

Рынок государственных долговых инструментов Германии значительно изменился за последние годы в результате объединения Восточной и Западной Германии, что привело к резкому росту потребностей в финансировании. Также следует заметить, что немецкие инвесторы больше склонны вкладывать средства в облигации, и существует лишь незначительный спрос на долевые инструменты по сравнению с дру​гими западными странами.

В дополнение к государственным выпускам существуют также два квазиправительственных выпуска, которые осуществляются почтовым
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(«Постc») и железнодорожным ведомствами («Банз») Германии. Большая часть государственного долга приходится на облигации ФРГ. Бундсы (которые имеют срок погашения 10 лет и больше), и недавно стали выпускаться «объединенные» облигации, целью которых являет​ся финансирование процесса объединения. Правительство также вы​пускает среднесрочные облигации BOBL  (которые выпускаются со сроком пять лет), которые первоначально были доступны только для внутренних инвесторов, а с 1989 года стали продаваться и иностран​ным покупателям; облигации SCHATZ  всегда были доступны для всех видов инвесторов.
Всеми этими инструментами официально торгуют на бирже, но, как и в Японии, большие объемы проходят через внебиржевой рынок в форме сделок между крупными банками. Следует заметить, что Бундесбанк (Центральный банк Германии) выступает в качестве маркет-мейкера для облигаций ФРГ и облигаций федеральной почтовой службы, а для облигаций федеральной железнодорожной службы маркет-мейкером выступает Железнодорожный банк (Railway bank).
Опять-таки, как и в Японии, часть выпуска распродается через аукцион, а часть — через консорциум банков и компаний, занимаю​щихся ценными бумагами, а третья часть поступает непосредственно в Бундесбанк. который использует эти ценные бумаги для интервенций на рынок с целью повлиять на процентные ставки.
Расчеты проводятся через централизованную систему бухгалтерских проводок, управляемую «Кассовыми союзами» (частично частный механизм электронных поставок и расчетов, который также использу​ется в Голландии и в странах Северной Европы). Расчеты также можно проводить через CEDEL и Euroclear — две основных расчетно-клиринговых палаты для еврооблигаций, где расчеты осуществляются через три дня в соответствии с конвенцией еврорынков.
ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ
1. Как называются долгосрочные государственные ценные бумаги США?
2.  Каковы различия в наименовании сроков погашения по государст​венным облигациям Великобритании и США?
3.  Что представляют собой государственные облигации Японии?
4.  Каков период расчетов по облигациям ФРГ?

БУНДСЫ «ОБЪЕДИНЕННЫЕ» ОБЛИГАЦИИ СРЕДНЕСРОЧНЫЕ ОБЛИГАЦИИ BOBL
РАСЧЕТЫ



3.5 РЫНОК ГОСУДАРСТВЕННЫХ ЦЕННЫХ БУМАГ РОССИИ

Рынок государственных ценных бумаг России составляют:

• облигации государственного республиканского внутреннего 30-летнего займа РСФСР (ГДО);
• облигации внутреннего валютного займа Внешэкономбанка (ОГВВЗ);

• государственные краткосрочные облигации (ГКО);

• облигации федерального займа с переменным купоном (ОФЗ-ПК);

• облигации государственного сберегательного займа (ОГСЗ):

• облигации федерального займа с постоянным доходом (ОФЗ-ПД).

ОБЛИГАЦИИ РЕСПУБЛИКАНСКОГО ВНУТРЕННЕГО ЗАЙМА РФ 1991 ГОДА
Государственный республиканский внутренний заем РФ 1991 года — первый в России свободно обращающийся заем, котируемый Централь​ным банком. Он выпущен общим объемом 80 млрд. рублей в виде облигаций достоинством 100 тысяч рублей каждая сроком на 30 лет (с 1 июля 1991 года по 30 июня 2021 года).

Заем выпускался 16 отдельными разрядами по 5 млрд. рублей каждый. Эти разряды объединялись в 4 группы (1—4 «Апрель», 5—8 «Июль», 9—12 «Октябрь», 13—16 «Январь»). На сегодняшний день осталось две группы: «Апрель» и «Октябрь».

Держателям облигаций в безналичном порядке один раз в году по купону выплачивается годовой доход в размере 15% от номинальной стоимости облигации. Обслуживание займа и торговля облигациями возложены на Главные территориальные управления ЦБ. Облигации обращаются исключительно среди юридических лиц.

По первому требованию инвесторов учреждения ЦБ продают облига​ции желающим купить их и выкупают их обратно у желающих продать по объявленным ЦБ котировкам. Котировки выставляются один раз в неделю по вторникам и фиксируются на всю неделю. Техника купли-продажи для облигаций всех групп разрядов одинакова. Кроме цены покупатель уплачивает продавцу накопленный купонный доход, исчис​ляющийся по формуле:
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Q  — сумма причитающегося процентного дохода,

K  — процентная ставка купона,

N  — номинал облигации,

Д  — количество календарных дней в году,

Д1 — количество календарных дней в прошедшем периоде

начиная с первого дня после выплаты последнего купона до дня расчета по данной сделке включительно.

Данный порядок действует как при реализации облигаций ЦБ, так и при выкупе их у инвесторов. Для каждой группы разрядов устанавли​ваются свои собственные цены выкупа и реализации.

Главные территориальные управления ЦБ реализуют и выкупают облигации в течение всего года, кроме одной рабочей недели, «особой». Для серии «Апрель» — вторая неделя апреля каждого года; для серии «Октябрь» — вторая неделя октября каждого года. В эту неделю обычный порядок определения цены не действует.

Сделки на этой неделе происходят по котировкам предшествующего месяца предшествующего года, т. е. За 13 месяцев до ее наступления. Это дает возможность инвесторам четко ориентироваться в ценовой динамике облигационного займа, а также планировать общую доход​ность по ним из расчета более чем на год.

ОБЛИГАЦИИ ГОСУДАРСТВЕННОГО ВАЛЮТНОГО ОБЛИГАЦИОННОГО ЗАЙМА

В 1992 г. принято решение о выпуске внутреннего валютного займа, облигации которого предусматривалось передать юридическим лицам — клиентам Внешэкономбанка (ВЭБ) в соответствии с величи​ной средств, замороженных на счетах в результате банкротства ВЭБ 1

В постановлении правительства установлены форма и основные параметры

 погашения валютного долга:

• валюта займа — доллары США;

• ежегодные купонные выплаты — 3%;
· общая сумма займа — 7,885 млрд.;

1 Выпуск и обращение этих облигаций регулируется постановлениями Правительства РФ от 15 марта 1993 года № 222 «Об утверждении условий выпуска внутрен​него государственного валютного облигационного займа» и от 4 марта 1996 года № 229 «О выпуске облигаций внутреннего государственного валютного займа».

ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ ПОЛГАШЕНИЯ



• структура эмиссии:

— 100 тыс. облигаций номиналом $1000:
— 41.5 тыс. облигаций номиналом $10 000;
— 73,7 тыс. облигаций номиналом $100 000;
• дата выпуска — 14 мая 1993 года;

• погашение по пяти траншам со сроком обращения I, 3, 6. 10, 15 лет;

• выпуск в наличной бумажной форме в виде ценных бумаг на предъявителя.

В 1996 г. была проведена дополнительная эмиссия ОВВЗ  2 . Дополнительные и новые выпуски были нацелены;

• на погашение внутреннего валютного долга, который не был учтен при определении первоначального объема эмиссии ОВВЗ;

• на урегулирование внутреннего валютного долга бывшего СССР перед российскими предприятиями и организациями — владельцами балансовых счетов, на которых числились сред​ства в клиринговых, замкнутых и специальных валютах по межправительственным договорам и платежным соглашениям:

• на погашение валютной коммерческой задолженности РФ.

Размещение новых VI и VII траншей ОВВЗ было произведено в мае 1996 г. н условиях падения цен на российские долги вследствие высоких предвыборных рисков. В 1996 г. состоялся дополнительный выпуск ОВВЗ на общую сумму 5,05 млрд. долл. США, в том числе II—V серий на 1,55 млрд. долл. и двух новых серий (VI и VII) на 3,5 млрд. долл. В настоящее время с учетом погашенных серий в обращении находятся облигации III—VII серий на сумму 11,1 млрд. долл.

Крупнейшими участниками этого рынка из числа зарубежных банков и компаний являются Bank of America, Chase Manhattan, Salomon Brothers, ING Barings, Indosuez Capital, Eurobank, Deutsche Morgan Grenfell, J.P. Morgan. В число наиболее заметных российских опера​торов рынка входят Внешторгбанк, МФК, МФК — «Московские партнеры». «Альфа Альянс», «Российский кредит» и другие.
Следует отметить, что размещение ОВВЗ производилось по номиналу, однако на вторичном рынке облигации продаются с дисконтом от 90% до 10% в зависимости от серии. Рыночная стоимость облигаций подвержена колебаниям, определяемым влиянием как экономических, так и политических факторов.
2
· 4 нарта 1996 года вышло постановление Правительства РФ № 229 «О выпуске облигаций внутреннего валютного займа».



Среди этих факторов — общая конъюнктура мирового рынка внешних долгов, состояние российской экономики, финансов и политической ситуации в стране, результаты переговоров Правительства России с Парижским и Лондонскими клубами, с МВФ и МБРР и др.

Объем и структура эмиссии ОВВЗ



Номер серии
Объем эмиссии, млн., долл.
Дата погашения



Выпуск 1993 г.
Выпуск 1996 г.



I
266

14.05.1994(погашена)


II
1518
30
14.05.1996(погашена)


III
1307
15
14.05.1999


IV
2627
835
14.05.2003


V
2167
670
14.05.2008


VI
1750

14.05.2006


VII
1750

14.05.2011


Главной тенденцией конца 1996 г. стало повышение котировок и соответственно снижение доходности облигаций всех траншей: если на начало года доходность облигаций третьего, четвертого и пятого траншей колебалась вокруг отметки в 20% годовых в долл. США. то к концу года доходность упала до 10—13% в зависимости от транша. Падение доходности явилось следствием получения Россией кредитно​го рейтинга и, как следствие этого, повышения доверия иностранных участников к инструментам российского рынка. Другой чертой рынка в 1996 году стало повышение объемов торгов и, как следствие, ликвидности рынка ОВВЗ.

В заключение следует заметить, что ОВВЗ с самого начала были «необычными» ценными бумагами с изначально заложенными в кон​струкцию противоречиями. Некоторые из таких противоречий в соче​тании с недостаточным уровнем развития депозитарных услуг и недо​статочной согласованностью между гражданским и уголовным правом создали основу для возникновения проблем, связанных с реализацией добросовестными приобретателями прав по принадлежащим им бума​гам.

ГОСУДАРСТВЕННЫЕ КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЛИГАЦИИ, ОБЛИГАЦИИ ФЕДЕРАЛЬНОГО ЗАЙМА С ПЕРЕМЕННЫМ КУПОНОМ

По таким характеристикам, как объем в обращении, емкость рынка, ликвидность и динамичность развития, а также доля в финансировании дефицита федерального бюджета ведущее место среди государствен​ных ценных бумаг занимают ГКО и ОФЗ. Наличие свойств, общих для ГКО и ОФЗ, несмотря на некоторые различия в эмиссионных характеристиках, позволяет говорить о существовании единого рынка ГКО-ОФЗ. Среди таких общих свойств можно отметить следующие:


• технология размещения, вторичного обращения и погашения через систему организованного рынка ценных бумаг (ОРЦБ);

• круг участников рынка, в первую очередь — общий институт дилеров;

• схожие инвестиционные качества

Эмитентом ГКО и ОФЗ выступает Министерство финансов России, которое принимает решение об осуществлении отдельных выпусков ГКО и ОФЗ и определяет их параметры.

Параметры выпуска государственных краткосрочных облигаций (ГКО)3:

• номинальная стоимость облигации — 1 000 000 рублей;

• срок обращения 3 месяца, б месяцев и 1 год (в настоящее время годовые облигации не эмитируются);

• облигации бескупонные, т. е. доходом по ним является разни​ца между ценой покупки и погашения;

• эмиссия облигаций осуществляется в форме отдельных выпус​ков (траншей);

• владельцами облигаций могут быть как юридические, так и физические лица, в том числе и нерезиденты;

• облигации именные;

• форма выпуска — безбумажная.

Генеральный агент эмитента — Центральный банк России — выпол​няет функции платежного агента Минфина, проводит размещение, обслуживание и гарантирует своевременное погашение облигаций. Облигации выпускаются с обязательным централизованным хранени​ем, выпуски этих ценных бумаг оформляются глобальными сертифи​катами, которые хранятся в Минфине и Банке России. Вследствие того, что ключевые характеристики для этих рынков общие, на протяжении 1996 года происходило параллельное развитие норматив​ной базы и инфраструктуры рынков ОФЗ и ГКО.

Первичное размещение ведется по принципу американского аукциона. Претенденты подают два типа заявок: конкурентные и неконкурент​ные. Стоимость бумаг, приобретаемых по неконкурентным заявкам, равна средневзвешенной цене удовлетворенных конкурентных заявок. Конкурентные заявки подаются участниками торгов с указанием цены, по которой они готовы приобрести облигации.

3 Определены постановлением Правительства РФ от 8.02.93 № 107 «О выпуске го​сударственных краткосрочных бескупонных облигаций» с изменениями, внесенными постановлением Правительства РФ от 17.07.94 № 1105. 


СИСТЕМА ОРГПНИЗОВАННОГО РЫНКА ЦЕННЫХ БУМАГ

ПАРАМЕТРЫ ВЫПУСКА ГОСУДАРСТВЕННЫХ КРАТКОСРОЧНЫХ ОБЛИГАЦИЙ
ОБЯЗАТЕЛЬНОЕ ЦЕНТРАЛИЗОВАННОЕ ХРАНЕНИЕ

СТОИМОСТЬ БУМАГ, ПРИОБРЕТАЕМЫХ ПО НЕКОНКУРЕНТНЫМ ЗАЯВКАМ
КОНКУРЕНТНЫЕ ЗАЯВКИ



После регистрации по уровню предложения цены. начиная с макси​мальной, заявки участвуют в безличном конкурсе, где определяется цена отсечения (если объем облигаций меньше спроса). Заявки, преодолевшие линию отсечения, удовлетворяются по цене, указанной в заявке. Расчеты производятся в день аукциона.

Ликвидность ГКО обеспечивается наличием постоянно функционирую​щей торговой системы в рамках Московской межбанковской валютной биржи (ММВБ) и технологичным регламентом.

К важнейшим событиям 1996 года следует отнести следующие:

· создание и внедрение механизма участия нерезидентов на первичном и вторичном рынках ГКО-ОФЗ;

· создание института первичных дилеров; введение института маркет-мейкеров, обеспечивающего рынку большую степень стабильности и контролируемости;

· введение новых типов операций: ломбардного кредитования и операций с обратным выкупом;

· создание механизма учета прав на облигации, находящиеся в доверительном управлении (открытие в системе счетов ОРЦБ счетов доверительного управления для управляющих компаний паевых инвестиционных фондов);

· дальнейшее развитие системы межрегиональных торгов в ре​жиме реального времени и подключение новых торговых пло​щадок. К концу 1996 года торги ГКО и ОФЗ велись на восьми валютных биржах.

14 июня 1995 года на ММВБ состоялся первый аукцион по размещению облигаций федерального займа с переменным купоном (ОФЗ-ПК).

Параметры выпуска облигаций федерального займа с переменным купоном:

· форма выпуска — безбумажная;

· объем выпуска — 1 триллион рублей:

· номинальная стоимость одной облигации – 1 млн. Рублей

· срок обращения -378 дней.

ПОРЯДОК ОПРЕДЕЛЕНИЯ КУПОННОЙ СТАВКИ

Процентная ставка купонного дохода определяется на текущий день как средневзвешенная доходность к погашению по средневзвешенной цене ГКО на вторичных торгах на ММВБ и рассчитывается по тем выпускам ГКО, погашение которых будет произведено в период от 30 дней до даты выплаты очередного купонного дохода до 30 дней после выплаты очередного купонного дохода. Доходность определяется как средневзвешенная за последние 4 торговые сессии до даты объяв-
ЦЕНА ОТСЕЧЕНИЯ

ИНСТИТУТ МАРКЕТ-

МЕЙКЕРОВ

УЧЕТ ПРАВ НА ОБЛИГАЦИИ, НАХОДЯЩИЕСЯ В ДОВЕРИТЕЛЬНОМ УПРАВЛЕНИИ
ПОДКЛЮЧЕНИЕ НОВЫХ ТОРГОВЫХ ПЛОЩАДОК

ПАРАМЕТРЫ ВЫПУСКА ОБЛИГАЦИЙ ФЕДЕРАЛЬНОГО ЗАЙМА С ПЕРЕМЕННЫМ КУПОНОМ:

ПОРЯДОК ОПРЕДЕЛЕНИЯ КУПОННОЙ СТАВКИ



Ления доходности. Длительность купонного периода 105 дней. Величина купонного дохода объявляется не позднее чем за 7 дней до даты выплаты дохода по предшествующему купону.

Выпуски ГКО и ОФЗ-ПК считаются состоявшимися, если в период размещения было продано не менее 20% от количества предполагав​шихся к выпуску облигаций.

В феврале 1997 года ЦБ изменил методику расчета купонов по ОФЗ, по которой купоны ОФЗ рассчитывались на основе только выпусков ГКО, размещенных до 21 января 1997 года4.

Роль рынка ГКО-ОФЗ в структуре макроэкономических пропорций в экономике в целом и в финансировании дефицита государственного бюджета в настоящее время имеет исключительное значение,

Поступления от рынка ГКО-ОФЗ сыграли доминирующую роль в финансировании дефицита федерального бюджета. Доля ГКО-ОФЗ в общем финансировании дефицита федерального бюджета стабильно превышала 50 процентов, достигая в некоторые месяцы 85—95 про​центов.

По состоянию на 28 февраля 1997 года объем рынка ГКО-ОФЗ (рассчитывается как текущая суммарная номинальная стоимость на​ходящихся в обращении ценных бумаг) вырос более чем в 3 раза и достиг 262,2 трлн. руб. в феврале 1997 г. против 73,7 трлн. руб. в начале 1996 г.

Доходность ГКО на протяжении года являлась одним из ключевых макроэкономических ориентиров наряду с таким показателем, как ставка рефинансирования. К концу года усилия ЦБ и Минфина по созданию эффективного механизма привлечения нерезидентов на рынок ГКО-ОФЗ отразились в снижении доходности облигаций и тем самым — стоимости обслуживания внутреннего государственного долга в части этих государственных ценных бумаг. Если в начале 1996 года показатель доходности ГКО, взвешенной по всем выпускам в обращении, составлял более 100% годовых, в июне достигал 170%, то к концу года доходность снизилась до 30—35%.
Важно также отметить, что было достигнуто увеличение сроков заимствования. Показатель средней дюрации, исчисляемый по всем находящимся в обращении выпускам ГКО-ОФЗ на определенную дату, возрос с 88 дней по состоянию на январь до 149 дней по состоянию на декабрь. Удлинение сроков заимствования было достигнуто за счет целенаправленной политики Министерства финансов РФ по выпуску в обращение более длинных серий ГКО, уже в III квартале 1996 г. прекратился выпуск ГКО сроком обращения три месяца, появились выпуски ОФЗ со сроком обращения два года.

4 Это решение было принято вследствие вступления в действие с 21 января
1997 г. Закона РФ ч0 внесении изменений и дополнений в Закон РФ «О налоге на прибыль предприятий и организаций» и принятия инструкции о порядке взима​ния налога-


ДОХОДНОСТЬ ГКО

На протяжении всего 1996 года Центральный банк проводил последо​вательную политику, направленную на реформирование института дилера на рынке ГКО-ОФЗ.
По состоянию на середину марта число дилеров на рынке ГКО-ОФЗ достигло 171 (включая региональных). Увеличение числа дилеров поставило вопрос об усовершенствовании системы контроля за их операциями- Во втором квартале Банк России инициировал процесс разделения дилеров на две группы на добровольной основе. Дилеры первой группы, или «первичные дилеры», помимо выкупа определен​ного процента от объема выпусков, размещаемых на аукционах обли​гаций, должны были, по сути дела, выполнять обязанности маркет-мейкеров на рынке ГКО-ОФЗ, поддерживая котировки выпусков облигаций в торговой системе. Помимо дополнительных обязанностей первичные дилеры получали и дополнительные права: лишь их заявки на покупку и продажу могли оставаться в торговой системе (остальным участникам разрешалось выставлять заявки лишь типа «fill or kill»5), с этой группой дилеров Центральный банк планировал начать опера​ции РЕПО по ГКО и ОФЗ.
По состоянию на конец 1996 года в систему межрегиональных торгов на ОРЦБ входило восемь бирж: Московская межбанковская валютная биржа (ММВБ). Санкт-Петербургская валютная биржа (СПВБ), Си​бирская межбанковская валютная биржа (СМВБ), Ростовская межбан​ковская валютная биржа (РМВБ), Уральская валютная биржа (УРВБ), Азиатско-Тихоокеанская международная валютная биржа (АТМВБ), Нижегородская валютно-фондовая биржа (НВФБ), Самарская валют​ная межбанковская биржа (СМВБ). Доля региональных бирж в общем объеме сделок остается невысокой — в среднем около 5% в объеме дневных вторичных торгов. Однако данный факт является объективным следствием высокой концентрации финансовых ресурсов в Москве, которая еще будет сохраняться и в дальнейшем, и не занижает значения формирования торговой и расчетной системы, функциони​рующей в режиме реального времени в регионах с разными часовыми поясами.

Введение Центральным банком операций ломбардного кредитования в апреле 1996 года было призвано задействовать еще один из механиз​мов регулирования ликвидности коммерческих банков и денежно-кре​дитной политики в целом. В «ломбардный список» ценных бумаг, утверждаемый Центральным банком, на настоящий момент включены ГКО и ОФЗ. В соответствии с нормативными документами, принятыми Центральным банком, кредиты банкам под залог ГКО и ОФЗ могут быть выданы на срок не более 30 дней по ставке, определяемой на ломбардном аукционе. Для осуществления операции ломбардного кре​дитования в систему счетов депозитарного учета на ОРЦБ были введены специальные разделы счета депо «блокировано в залоге» и сблокировано принятое в залог», оператором которых является Центральный банк.
РЕФОРМИРОВАНИЕ ИНСТИТУТА ДИЛЕРА
СИСТЕМА МЕЖРЕГИОНАЛЬНЫХ ТОРГОВ
ОПЕРАЦИИ ЛОМБАРДНОГО КРЕДИТОВАНИЯ


В октябре 1996 года были введены операции с обратным выкупом — операции РЕПО. Центральный банк заключил генеральные соглашения о сделках купли-продажи облигаций с обратным выкупом с рядом первичных дилеров. Однако многообразие операций рынка РЕПО в настоящий момент в значительной степени ограничено Центральным банком: только первичные дилеры имеют право осуществлять операции РЕПО, при этом только операции прямого РЕПО и только с целью закрытия короткой позиции у первичного дилера. Также ограничен максимальный срок операции РЕПО.

ОБЛИГАЦИИ ГОСУДАРСТВЕННОГО СБЕРЕГАТЕЛЬНОГО ЗАЙМА РФ

В сентябре 1995 г. на российском финансовом рынке появились облигации государственного сберегательного займа (ОГСЗ), выпуск которых был осуществлен в соответствии с указом Президента РФ . На сегодняшний день первый выпуск десяти серий облигаций сбере​гательного займа в размере 11 трлн. рублей закончен.

Первый выпуск облигаций ОГСЗ, или облигаций для населения, был вполне благополучным и успешным как для Минфина РФ, так и для населения и финансовых структур. На протяжении всего периода спрос превышал предложение. Особенно это было заметно в последние месяцы 1996 года, что вполне объяснимо, учитывая падение доходнос​ти практически всех инструментов финансового рынка. Доходность же по ОГСЗ оставалась вполне привлекательной даже на этом фоне. Пока вышли из обращения первая, вторая и третья серии первого выпуска, а остаются в обращении облигации семи серий на общую сумму по номиналу более 8 трлн. рублей.

Выпуск этих бумаг был рассчитан на мелких частных инвесторов, так как, с одной стороны, такие инвесторы уже имели возможность разочароваться от попыток участия в операциях лжефинансовых компаний и ряда банков, с другой стороны, набор финансовых инструмен​тов был ограничен, а доходность по привычным для населения направ​лениям вложений средств, например в валюту, стала резко снижаться. В этой ситуации спрос на новые финансовые инструменты, имеющие государственное обеспечение, был в значительной степени гарантиро​ван,

Принципиальных отличий ОГСЗ от ценных бумаг типа ГКО-ОФЗ было три:

• документарный (бумажный) выпуск;

• относительно низкий номинал (100 тыс. и 500 тыс. рублей);

• предъявительский характер этих ценных бумаг.

6 Указ Президента РФ от 9,08,95 № 836 «О Государственном сберегательном займе Российской Федерации»


ОПЕРАЦИИ С ОБРАТНЫМ ВЫКУПОМ — ОПЕРАЦИИ РЕПО
ПРИНЦИПИАЛЬНЫХ ОТЛИЧИЙ ОГСЗ ОТ ГКО-ОФЗ


В соответствии с условиями выпусков отдельных серий ОГСЗ процент​ный доход по купону приравнивается к последней официально объяв​ленной купонной ставке по облигациям федеральных займов с пере​менным купонным доходом (ОФЗ-ПК) за аналогичный по продолжи​тельности купонный период.

Колебательное состояние рынка и повышенный спрос на облигации со стороны населения потребовали от операторов, особенно в первое время, дополнительных усилий по работе с частными лицами, что увеличило расходы на обслуживание. В результате со временем проявилась структура рынка, произошло его деление на крупных операторов и на финансовые учреждений, для которых ОГСЗ являются частью инвестиционного портфеля.

Эмиссия облигаций повлекла за собой формирование многих специфи​ческих услуг, в частности, активно стало развиваться депозитарное обслуживание — во многих банках были открыты депозитарии, в которых предусмотрена возможность хранения облигаций, организо​ваны услуги по выплате купонных доходов. Вместе с тем работа с ОГСЗ достаточно трудоемка для финансово-кредитных учреждений, учитывая большое количество ручных операций и сравнительно не​большие номиналы.

Отметим еще три особенности организации обращения ОГСЗ.

первая —    наличие нескольких форм обращения (биржевая, внебиржевая — через финансовые структуры и «уличная»);

вторая —    облигации эффективно используются и на кредитном рынке, где они постепенно становятся одним из главных средств обеспечения залогов;

третья —    облигации начинают выполнять функции денег

и в этом качестве, в ряде случаев заменяют не только рубли, но и валюту, поскольку имеют более высокую доходность. В настоящее время ряд обменных валютных пунктов начал работать с облигациями сберегательного займа.

Особенности обслуживания клиентов на рынке ОГСЗ следующие:

Организация первичного рынка отлична от аукционов по ГКО-ОФЗ и проводится в форме тендера (открытой подписки) среди дилеров ГКО-ОФЗ и инвестиционных компаний по предварительным условиям, которые отражены в условиях выпуска ОГСЗ. Для подписчиков важны три условия:

а) сумма лота (как правило, 10 млрд. рублей);

б) начальная (минимальная) цена;

в) размер купона.
ДЕПОЗИТАРНОЕ ОБСЛУЖИВАНИЕ

ОСОБЕННОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ ОБРАЩЕНИЯ ОГСЗ.
ОРГАНИЗАЦИЯ ПЕРВИЧНОГО РЫНКА


Финансовые структуры предварительно уточняют размер возможного оптового и розничного спроса на облигации.

Согласно условиям размещения финансовые структуры, которые приобрели на тендере свои лоты, должны в течение двух месяцев обеспечить реализацию за наличный расчет не менее 60% от общего размера лота. Для банковских структур, осуществляющих значительные по объему расчетно-кассовые операции, не составляет большого труд;) обеспечить выполнение этого условия.

По состоянию на февраль 1997 года всего в обращение выпущены одиннадцать серий облигаций государственного сберегательного займа номинальным объемом 13 трлн. руб. (см. таблицу ниже).

Структура эмиссии ОГСЗ

ОБЛИГАЦИИ ФЕДЕРАЛЬНОГО ЗАЙМА С ПОСТОЯННЫМ ДОХОДОМ (ОФЗ-ПД)



N серии
Объем выпуска, трлн. Руб.
Период погашения


I
1
27.09.96-26.03.97


II
1
27.10.96-26.04.97


III
1
6.12.95-05.06.97


IV
1
28.02.97-27.08.97


V
1
10.04.97-09.10.97


VI
1
17.04.97-16.09.97


VII
1
22.05.97-16.11.97


VIII
1
11.09.97-11.03.98


IX
1
2.10.97-2.04.98


X
2
27.11.97-27.05.98


XI
2
25.02.98-25.08.98


ИТОГО
13



В настоящее время в процессе погашения находятся первые четыре серии ОГСЗ, в апреле 1997 года начнется погашение 5-й и 6-й серий.

В 1997 году в условиях увеличения стабильности финансового рынка и снижения привлекательности валютных сбережений планируется серьезно увеличить долю ОГСЗ в общем объеме заимствований госу​дарства, привлекая прежде всего накопления граждан, делая упор на региональных инвесторов.

ОБЛИГАЦИИ ФЕДЕРАЛЬНОГО ЗАЙМА С ПОСТОЯННЫМ ДОХОДОМ (ОФЗ-ПД)

Важным событием на рынке ГКО-ОФЗ стало начало продажи с 24 февраля 1997 г. на вторичном рынке облигаций федерального займа с постоянным доходом (ОФЗ-ПД).


Параметры выпуска и обращения 7:
• эмитент — Министерство финансов;

• облигации именные, купонные, среднесрочные;

• номинал 1 000 000 руб.;

• эмиссия осуществляется в форме отдельных выпусков в сроки, устанавливаемые эмитентом;

• для каждого выпуска устанавливается свой размер купонного дохода, дата погашения, дата выплаты купонного дохода. доля нерезидентов;

• указанные условия фиксируются в Глобальном сертификате;

• величина купонного дохода постоянна.

Облигации эмитированы 6 июня 1996 г. для покрытия расходов на компенсацию вкладов в Сбербанке РФ граждан России, родившихся до 1916 года. Всего в обращение будет выпущено 12 траншей на общую сумму 3,8 трлн. руб. Срок обращения ОФЗ-ПД самый длитель​ный —- 3 года. Купонный доход будет выплачиваться ежегодно, доходность по первому купону установлена в размере 20% годовых.

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1. Какой процентный доход предусмотрен условиями выпуска и обращения ОВВЗ?

2. Как рассчитывается стоимость ГКО, приобретаемых участниками аукциона по неконкурентным заявкам?

3. Назовите основные события, произошедшие на рынке ГКО-ОФЗ.

4. Как определяется процентный доход по купону ОГСЗ?

7 Утверждены письмом  Министерства финансов от 28.06.96 г. № 60.


ПАРАМЕТРЫ ВЫПУСКА И ОБРАЩЕНИЯ


3.6 КОРПОРАТИВНЫЕ ОБЛИГАЦИИ

Большинство компаний не может получать достаточно прибыльные денежные потоки от своей деятельности для того. чтобы позволить себе роскошь жить без заимствований. В Главе 1 говорилось о том, что существует три способа, используя которые компании могут привлекать финансирование: заимствование, выпуск долевых инстру​ментов и продажа активов.

В данном разделе будут рассмотрены те инструменты, которые ком​пания может выпускать для того, чтобы удовлетворить свои потреб​ности в заимствовании, а также будут рассмотрены причины, по которым может быть использован тот или иной метод. В этом разделе не будут обсуждаться инструменты денежного рынка, которые уже рассматривались выше в Главе 1.
Прежде чем компания начнет выпускать долговые инструменты, она должна принять во внимание ряд факторов. В принципе это те же факторы, которые учитывает банк, принимая решение: предоставлять компании кредит или нет. Анализ этих факторов позволяет банку (как кредитору) определить риски, с которыми он может столкнуться с точки зрения способности компании выплачивать проценты и погасить основную сумму долга в течение установленного временного периода.

ФАКТОРЫ, УЧИТЫВАЕМЫЕ ПРИ КРЕДИТОВАНИИ

Какова цель кредита?

• Будут ли эти средства приносить прибыль, достаточную для выплаты процентов и погашения основной суммы долга в установленное время в рамках графика погашения?

• Какие активы будут предоставлены в качестве обеспечения кредита?

• Имеет ли заемщик право использовать данные активы в качестве залога (т. е. не являются ли они обеспечением какого-либо другого кредита)?

• Как функционировала компания в течение последних трех финансовых лет?

• Каково соотношение между текущими заемными средствами и акционерным капиталом до получения рассматриваемого кредита и после?

• Насколько может сократиться годовая прибыль компании, чтобы она оставалась в состоянии продолжать обслуживать долг?
СПОСОБНОСТЬ КОМПАНИИ ВЫПЛАЧИВАТЬ ПРОЦЕНТЫ И ОСНОВНУЮ СУММУ ДОЛГА



· какой убыток могла бы выдержать компания и при этом про​должать обслуживать основную сумму долга по предлагаемому кредиту?

· Какое воздействие окажет на компанию изменение общерыночных процентных ставок?

· Достаточно ли эффективна система защиты лиц, не являю​щихся акционерами, т. е кредиторов?

· Имеет ли компания кредитный рейтинг, принятый в нацио​нальном и международном масштабе?

Решение кредитора будет зависеть от ответов на вышеперечисленные вопросы. В конечном итоге кредитор примет решение, состоящее из двух частей: готовность предоставить кредит компании и цена (или уровень доходности), по которой кредитор готов предоставить кредит. Чем более положительны ответы на вышеперечисленные вопросы, тем в большей степени кредитор будет готов предоставить кредит и тем меньше будет требуемый им уровень доходности.

ТОЧКА ЗРЕНИЯ ЗАЕМЩИКА
Из законов спроса и предложения следует, что кредитор будет стре​миться к тому, чтобы предоставить кредит по возможности по самой высокой ставке, а заемщик будет стараться получить кредит по возможности по самой низкой ставке.

Развитие рынка капитала предоставляет заемщикам ряд методов, используя которые они могут привлекать средства. Соответственно заемщик постарается выбрать такой метод, который лучше всего подходит для будущего потенциала компании и несет меньше всего затрат.

Можно сделать предположение, что компания не хочет или не имеет финансовых возможностей использовать банковский овердрафт (может быть, потому, что он очень дорог), инструменты денежного рынка (потому что компания не в состоянии получать краткосрочные доходы от займа) или торговое, или проектное финансирование (возможно, потому, что это сразу же требует полную сумму кредита). Однако все-таки компания приняла решение заимствовать средства, а не выпускать акции или продавать активы.

Принимая решения о заимствовании через рынок ценных бумаг, компания решает, что она не хочет зависеть от одного кредитора, и это решение позволит факторам, определяющим рыночную цену, установить ценовые требования займа.

Учитывая требования кредитора, компания будет иметь больше инфор​мации для принятия решения о выборе способа заимствования. Следо​вательно, факторы, которые должен учитывать заемщик, состоят в следующем


· На какую сумму должны быть выпущены долговые инстру​менты (чем больше размер выпуска, тем больше ликвидности будет получено на вторичном рынке)?

·  Какова сумма активов, выступающих обеспечением облига​ции (чем выше качество, тем меньшую процентную ставку будет платить компания)?

· Может ли актив, обеспечивающий облигацию, служить также обеспечением займа (если это возможно, то это также зани​зит процентную ставку)?

· Достаточно ли текущей прибыльности для обслуживания долга (если да, то также можно рассчитывать на более низ​кие процентные ставки)?

· Сможет ли предприятие, используя заем, сразу же получить доход, достаточный для выплаты процентов (если да, то тогда бремя уплаты процентов будет легче)?

· Будут ли условия текущих заимствований (включая банков​ские кредиты) мешать рассматриваемому заимствованию (если да, то условия предыдущих заимствований должны быть пересмотрены прежде, чем будет выпущен новый займ)?

ВИДЫ КОРПОРАТИВНЫХ ОБЛИГАЦИЙ

Виды корпоративных облигаций перечисляются в порядке уменьшения ранга, т. е приоритетности выплаты процентов и основной суммы долга (см. также Главу I).
Обеспеченные или ипотечные облигации могут быть выпущены компа​нией только в том случае, если у нее есть какие-то конкретные высококачественные активы. Обычно это только земля или здания, но, например, винокуренные заводы могут предоставлять в качестве за​лога запасы продукции, которая должна поступить в продажу, напри​мер, только через десять лет или больше. Другими словами, это имущество, которое может использоваться в качестве фиксированного залога по облигации и которое компания планирует использовать в течение длительного периода времени (например, десять — двадцать пять лет).

Компания не имеет права продавать активы, выступающие в качестве фиксированного залога, не получив разрешения владельцев облигаций. Владельцам облигаций, как правило, разрешается конфисковать кон​кретные активы в том случае, если компания не может выполнить требований кредита (в число которых может входить требование к тому, чтобы сумма активов превышала сумму займа на определенную величину), и продать эти активы для того, чтобы компенсировать основную сумму долга.

Следующая черта такого вида облигаций заключается в том, что компания может создать «выкупной фонд», который будет использоваться в процессе погашения. Это означает, что каждый год компания откладывает определенную сумму денежных средств, которые она


ПРИОРИТЕТНОСТЬ ВЫПЛАТЫ ПРОЦЕНТОВ

ОБЕСПЕЧЕННЫЕ ИЛИ ИПОТЕЧНЫЕ ОБЛИГАЦИИ
“ВЫКУПНОЙ ФОНД”



использует для выкупа некоторых облигаций на открытом рынке. Одним из следствий использования такого подхода (в соответствии с законом спроса и предложения) является то, что кредитор будет готов получать более низкую процентную ставку.

Поскольку данный инструмент является долговым инструментом «высшего качества», то требуется, чтобы компания использовала прибыль за каждый год (или свой капитал) для оплаты данного вида облигаций до того, как будут удовлетворены требования других кредиторов.

В развитых странах практически не было случаев падения цен на недвижимость за исключением периода с !987 по 1995 годы. Таким образом, данный метод рассматривается как наиболее безопасный способ кредитования (после государственных заимствований) и пред​ставляет собой самый «качественный» облигационный продукт.

Облигации, которые не имеют фиксированного залога, относятся к следующей категории и могут обеспечиваться плавающим залогом. Обеспечением могут быть материальные или нематериальные активы, включая торговые марки и долгосрочные контракты, или гарантии третьих лиц.

Эти инструменты опять-таки будут использоваться компанией, кото​рая хочет привлечь долгосрочное финансирование, и будут рассмат​риваться компанией в качестве способа заимствования в том случае, если у нее нет недвижимости для залога или компания просто не хочет передавать в руки владельцев облигаций фиксированный залог.

Поскольку качество здесь ниже, то кредиторы будут рассчитывать на более высокую ставку, чем по обеспеченным облигациям. Обычно по таким облигациям не создается гарантийный фонд, и следовательно, компания должна будет выплачивать только проценты до наступления срока погашения, когда должна быть погашена основная сумма долга. Необходимо понимать, что в условиях инфляции с точки зрения покупательной силы валюты через десять — двадцать лет основная сумма долга будет в денежном выражении представлять меньше затрат, чем сейчас.

В отличие от облигаций с фиксированным залогом владельцам обли​гаций с плавающим залогом обычно не разрешается конфисковывать активы в случае невыполнения компанией условий займа. Однако владельцы таких облигаций могут потребовать ликвидации компании для того, чтобы в результате продажи активов вернуть свои деньги. При условии, что залог активов был юридически правильно оформлен, такие виды займов будут погашаться после обеспеченных облигаций, но до удовлетворения требований всех других кредиторов.

Необеспеченные облигации будут выпускаться только в тех случаях, когда компания имеет активы (или будет их иметь в результате получения займа), которых будет достаточно для погашения основной суммы займа. Конечно, кредиторы потребуют от компании наличия сильного баланса и счета резервов по текущим доходам, которые могли
ПЛАВАЮЩИЙ ЗАЛОГ

НЕОБЕСПЕЧЕННЫЕ ОБЛИГАЦИИ


бы содействовать погашению займа. Этот вид находится на еще более низком уровне качества и соответственно представляет более серьез​ный риск для инвесторов. Следовательно, заемщик должен ожидать, что ему придется заплатить более высокую процентную ставку, чем по предыдущим видам облигаций.

Компания, скорее всего, будет использовать этот вил облигаций только в том случае, когда она не может позволить себе выпустить инстру​менты более высокого качества.

Поскольку данный вид займа является необеспеченным, то владельцы таких облигаций в случае неспособности компании ответить по своим финансовым обязательствам будут стоять на одном уровне с другими необеспеченными обязательствами (в число которых будут входить банковские овердрафты и торговая кредиторская задолженность). Следовательно, если компания не выполнит обязательства, то может случиться так, что после ее ликвидации останется недостаточно средств для погашения основной суммы долга.

Конвертируемые необеспеченные облигации аналогичны вышеопи​санному, и единственное различие состоит в том, что эти облигации могут быть конвертированы в какой-то момент в будущем в долевые инструменты. Другими словами, при конверсии происходит аннулиро​вание облигаций, и вместо них осуществляется дополнительный вы​пуск обыкновенных акций, причем дополнительного платежа от инвестора не требуется.

Из-за того что в этом процессе принимают участие долевые инстру​менты, компания может выпускать облигации с более низким купоном, поскольку она предоставляет владельцам облигаций бесплатную воз​можность, которая может стоить значительно больше, чем сама обли​гация, поскольку стоимость обыкновенных акций растет с ростом прибыльности компании.

Пока облигация остается облигацией, она будет оставаться на том ^ уровне, что и другие необеспеченные займы, но при переводе в долевой инструмент она попадает на уровень ниже всех кредиторов, но наравне с другими акционерами.

Права и обязанности владельцев долговых инструментов

Следует помнить, что владельцы долговых инструментов, как правило, не имеют права голоса на собраниях компании по вопросам, которые влияют на деятельность компании, но они имеют право голоса в тех случаях, когда речь заходит об их правах. Владельцы долговых инструментов (кредиторы) предоставляют средства компании за воз​награждение.

В число их прав входит:

• получение уведомления (или подтверждения) о размере основ​ной суммы долга и условиях этого займа;


КОНВЕРТИРУЕМЫЕ НЕОБЕСПЕЧЕННЫЕ ОБЛИГАЦИИ
ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ ВЛАДЕЛЬЦЕВ ДОЛГОВЫХ ИНСТРУМЕНТОВ



· получение фиксированных (или плавающих) процентов от ос​новной суммы долга;

· получение оговоренной суммы погашения обычно это та же сумма, что и основная сумма долга) на дату погашения (если погашение не было осуществлено раньше срока по условиям соглашения);

· право потребовать от компании погашения займа раньше срока в том случае, если стоимость активов компании упала ниже оговоренного уровня (т. е. активов, обеспечивающих заем).

Владельцы долговых инструментов имеют только одно обязательство перед компанией, которое состоит в том, что они должны предоставить компании сумму, равную сумме кредитного соглашения.

Внешние выпуски

Некоторые компании считают, что валюты международных рынков более привлекательны для инвесторов, чем та валюта, с которой работают на внутреннем рынке облигаций. Соответственно они могут выпустить облигации на иностранном рынке в валюте этой страны. Каждая страна, в которой осуществляются такие выпуски, склонна присваивать таким эмиссиям национальные названия. К трем основным странам относятся:

• США, где неамериканские эмитенты выпускают долларовые облигации, называемые «Янки»;

• Япония, где иеновые облигации неяпонского эмитента называ​ются «Самураи»;

• Великобритания, где стерлинговые облигации небританских эмитентов называются «Бульдоги».

КОРПОРАТИВНЫЕ ОБЛИГАЦИИ РОССИЙСКИХ ЭМИТЕНТОВ

По данным ФКЦБ, из 13 545 эмиссий корпоративных ценных бумаг в 1994 г. на корпоративные облигации приходится лишь 0,26%, а в 1995 г. — 0,68%. Удельный вес облигационных выпусков в общем объеме выпусков корпоративных ценных бумаг по номинальной стоимости в 1994 г. составил 2%, а в 1995 г. — 0,7%. Такое положение объясняется прежде всего тем, что корпоративные облигации россий​ских АО обычно непопулярны среди конечных инвесторов из-за низкой доходности.

Хотя явным преимуществом эмиссии корпоративных облигаций (некон​вертируемых) является сохранение действующими акционерами кор​поративного контроля, эмитенту приходится нести определенные обя​зательства по выплатам и погашению облигаций, установленные по условиям их выпуска, а пойти на это могут лишь компании, имеющие устойчиво высокую рентабельность. Кроме того, для поддержания


ОБЛИГАЦИИ В ВАЛЮТЕ

УДЕЛЬНЫЙ ВЕС ОБЛИГАЦИОННЫХ ВЫПУСКОВ

ПРЕИМУЩЕСТВО ЭМИССИИ КОРПОРАТИВНЫХ ОБЛИГАЦИЙ



инвестиционной привлекательности ценных бумаг сами условия выпус​ка должны быть не хуже, чем условия, предлагаемые другими струк​турами (включая государство), осуществляющими выпуск долговых обязательств.

В целом в 1992—1995 гг. в Министерстве финансов РФ зарегистри​ровано 177 эмиссий выпусков небанковских корпоративных облигаций совокупной номинальной стоимостью 1,15 трлн. руб. Для этого перио​да можно констатировать стабильный рост числа выпусков и стоимост​ного объема эмиссии корпоративных облигаций (диаграмма). Вместе с тем для 1996 г. стало характерно явное снижение обоих указанных показателен (18 эмиссий), что связывается экспертами со спецификой политической ситуации в России 1996 г. В региональном разрезе основной объем продаж корпоративных облигаций в 1996 г. (более 90%) приходился на Москву.

Несмотря на в целом позитивную количественную динамику, в насто​ящее время нельзя говорить о выпускаемых корпоративных облигациях как о «классических», т. е. по крайней мере формально отвечающих мировым стандартам. Так, в 1996 г. на биржевом рынке (который является доминирующим для этих бумаг — свыше 95% объемов всей торговли) безусловным и абсолютным лидером торгов были облигации РАО «Высокоскоростные магистрали». Вместе с тем эти бумаги вряд ли можно определить как корпоративные облигации в чистом виде.

Наибольшее число выпусков корпоративных облигаций в 1994— 1995 гг. было осуществлено в отраслях связи, нефтегазодобычи и жилищного строительства. Облигации были в основном товарными (установка телефона и т. д.) или жилищными.

Пока единичными являются примеры выпуска небанковских корпора​тивных еврооблигаций и конвертируемых облигаций.

Наиболее известным (если не единственным) примером выпуска кор​поративных конвертируемых облигаций являются конвертируемые облигации АО «Нефтяная компания «ЛУКойл».

Целями выпуска стало привлечение инвестиций для технической ре​конструкции дочерних компаний АО и погашение их задолженности перед федеральным бюджетом. Конвертируемые облигации выпуска​лись как свободно обращающиеся беспроцентные (целевые) облигации на предъявителя, подлежащие конвертации в обыкновенные акции АО, временно закрепленные в федеральной собственности, по окончании срока закрепления. Выпуск осуществлялся под залог федерального пакета, составляющего 11% уставного капитала АО. В качестве владельцев облигаций определены любые юридические и физические лица. Выпускаемые в обращение облигации обмениваются на акции АО, депонированные в финансовом институте, по окончании срока закрепления. Размещение облигаций осуществляется на конкурсной основе среди андеррайтеров, которые будут размещать эти бумаги на вторичном рынке.
КОРПОРАТИВНЫЕ ОБЛИГАЦИИ

ОБЛИГАЦИИ, ОТВЕЧАЮЩИЕ МИРОВЫМ СТАНДАРТАМ

КОРПОРАТИВНЫЕ КОНВЕРТИРУЕМЫЕ ОБЛИГАЦИИ



Первый (зарубежный) транш облигаций был размещен в ходе коммер​ческого конкурса среди инвестиционных банков и финансовых компаний (CS First Boston, Paribus Capital Markets,«Империал» и Международный промышленный банк) в сентябре 1995 г. По его итогам из 350 000 бумаг номиналом 4,5 млн. рублей было выкуплено 320 000. Крупнейшим покупателем стала американская нефтяная компания АКСО, сделавшая заявку на сумму 250 млн. долларов. Второй (рос​сийский) транш составил 110 000 бумаг, а 1 облигация должна обмениваться на 170 акций.

В целом, по данным ФКЦБ, небанковские корпоративные облигаци​онные займы в подавляющем большинстве проводились АО с числен​ностью работников 3 000 человек и более, т. е. сравнительно крупными обществами. Кроме того, как правило, эмиссии облигаций проводились акционерными обществами, доля государственной или муниципальной собственности в которых составляла более 25% (обычно 38—51%). что связано с законодательными ограничениями ст. 28 п. 4 Закона «Об акционерных обществах»10. В этой ситуации у АО остается возможность привлечения средств только путем выпуска облигацион​ных займов.

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ
1) Объясните некоторые из основных факторов, которые принимает во внимание кредитор перед тем, как он предоставит кредит.

2) Объясните причины, по которым компания решает привлечь фи​нансирование через выпуск обеспеченных облигаций (ипотеч​ных облигаций).

3) Каково различие между фиксированным и плавающим залогом?

4) Что подразумевается под порядком ранжирования корпоративных облигаций?

5) Почему купон по конвертируемой необеспеченной облигации обычно ниже, чем по облигации с фиксированным залогом?

10 Дело в том, что акционерное общество не может выпускать дополнительные акции (например, для привлечения инвестиций), если доля государственной или муниципальной собственности превышает 25%, без сохранения размера доли государственной/ муниципальной собственности.




3.7 ВЗАИМООТНОШЕНИЯ

С ГОСУДАРСТВЕННЫМИ ОБЛИГАЦИЯМИ

В любой стране инвесторы считают, что наиболее безопасная форма инвестирования ~ это вложения в государственные ценные бумаги. Предполагается, что новое правительство выполнит обязательства их предшественников. Как уже говорилось, рынки капиталов основаны на уверенности в том, что цены и стоимость ценных бумаг в целом принимаются и эмитентами, и инвесторами. В основе этой увереннос​ти — необходимость сравнения аналогичных черт инструментов с точки зрения размера выпуска, его характера, отрасли, результатив​ности, обеспеченности капиталом и вероятности получения разумных доходов от вложенных средств. В результате инвесторы обнаруживают простой ориентир для сопоставления корпоративных облигаций — это сравнение их с государственными облигациями с теми же сроками погашения.

Государственные облигации проходят оценку на международном уров​не на основе национальных критериев, риска государственной стабиль​ности, уровня инфляции, изменений процентных ставок, и все это сравнивается с другими государствами. Для того чтобы провести эффективное сравнение доходности корпоративных облигаций с кри​териями доходности государственных облигаций, необходимо, чтобы соответствующий временной период был охвачен соответствующими государственными облигациями (т. е. краткосрочными, среднесрочны​ми и долгосрочными).

Однако если в стране не существует эффективного рынка государст​венных облигаций, то на ранних стадиях развития рынка потенциаль​ные инвесторы будут особенно осторожно подходить к выпускам корпоративных облигаций, что может привести к более высоким требованиям к доходности.

Ранжирование корпоративных облигаций по качеству (то, что обсуж​далось в предыдущем разделе) становится еще более важным при оценке соотношения между риском невозврата по этим облигациям и ожидаемым уровнем доходности (коэффициент «риск/доход» будет более подробно обсуждаться в Главе 7). В принципе, чем выше риск, тем выше будет ожидаемое вознаграждение, которое представлено получаемыми процентами и приростом капитала.

В результате возникает необходимость в анализе качественных фак​торов рассматриваемой облигации и определении их воздействия на доходность облигации. Также необходимо понимать, что соотношение между доходом по выпускаемой облигации и критерием государствен​ной ценной бумаги не будет оставаться неизменным. Это соотношение будет меняться по мере изменения качества заемщика и облигации с течением времени, а также в результате изменения рыночного спроса на конкретный вид облигаций.
ОРИЕНТИР ДЛЯ СОПОСТАВЛЕНИЯ КОРПОРАТИВНЫХ ОБЛИГАЦИЙ
ЭФФЕКТИВНОЕ СРАВНЕНИЕ ДОХОДНОСТИ КОРПОРАТИВНЫХ ОБЛИГАЦИЙ



ФАКТОРЫ ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ
Факторы, перечисленные ниже, и их последствия приводятся без какого-то особого порядка, так как разные инвесторы по-разному оценивают их значимость. Последствия приводятся с точки зрения сравнения доходов. Поэтому следует помнить, что более низкий доход по облигациям означает более высокую цену и наоборот. Также следует отметить, что большинство выпусков корпоративных облига​ций на стадии размещения и андеррайтинга будет предлагаться не по какой-то конкретной цене, а по количеству базисных пунктов (один базисный пункт равен одной сотой процента), на которое доход превышает ставку по ориентировочным государственным облигациям.

Кредитный рейтинг

Существует система градации государств и компаний, которая используется рейтинговыми агентствами. Ведущими рейтинговыми агентствами, каждое из которых расположено в США, являются Standart & Poors и Moody`s Investors Services .

Самый высокий рейтинг, присваиваемый S & Р, — ААА, а Moody`s — Ааа (этот рейтинг называется три А). Рейтинги от ААА до ВВВ (S & Р) и от Ааа до ВааЗ (Moody`s) называются рейтингом «инвестиционного уровня». Это очень важно, поскольку многим международным инвес​торам не разрешается уставами (и регулирующими мерами) вклады​вать средства в ценные бумаги, которые не относятся к инвестицион​ному уровню. Рейтинги ВВ+ (S & Р) и ВаЗ (Moody`s) и ниже (вплоть до D) называются спекулятивными уровнями. Высокий рейтинг, означающий низкий риск, как правило, позволяет заемщику нести низкие затраты.
Если компания обладает рейтингом, который принят на международ​ном рынке, то остальные факторы в принципе можно проигнорировать, поскольку их проверяет система кредитного рейтинга. Единственное, что важно в таких условиях, — это удостовериться в том, что сравнение проводилось с использованием соответствующих государст​венных облигаций с нужным сроком погашения и купоном.

Размер выпуска

Поскольку международный рынок облигаций велик настолько, на​сколько велик аппетит профессиональных инвесторов, то будет инте​ресно узнать, что, чем больше размер выпуска, тем охотнее он будет раскуплен рынком. В принципе это говорит о ликвидности. Следова​тельно, маленькие выпуски (т. е. меньше 150 000 долларов США) не будут интересны крупным инвесторам. Соответственно, хотя и есть некоторые ограничения, чем больше выпуск, тем меньше будет ожи​даемый доход.

Валюта выпуска

Если облигация выпускается в национальной валюте, то внутренним инвесторам не нужно проводить дополнительное сравнение с внутрен​ними государственными облигациями, за исключением тех случаев, когда компания зарабатывает недостаточно дохода в национальной
СИСТЕМА ГРАДАЦИИ ГОСУДАРСТВ И КОМПАНИЙ STANDARD  & РOORS
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валюте для обслуживания облигаций и должна полагаться на экспорт, например, а за это надо платить в иностранной валюте. Очевидно, что это будет важным фактором для иностранных инвесторов в любом случае. Если национальная валюта слаба по сравнению с основными международными валютами, то иностранный инвестор будет требовать значительного большего дохода, за исключением случаев, как и в вышеприведенном примере, когда компания может зарабатывать при​быль в иностранной валюте, то тогда инвесторы будут ожидать более низкий доход.

Компания и ее отрасль

Здесь внимание уделяется сектору, в котором находится компания, и тому, имеет ли он длинный (обычно четыре года) или короткий (один год) экономический цикл, и на какой стадии этого цикла отрасль находится в настоящий момент. Также необходимо учитывать цикл роста компании и то, находится ли она сейчас на первоначальной стадии, стадии расширения или стадии зрелости. Если компания находится на ранних стадиях, то тогда ожидания относительно дохода будут ниже, так как инвестор рассчитывает на то, что основной рост компании еще впереди, и за счет этого она сможет обеспечивать выполнение обязательств по облигации. На этой же стадии необходимо обратить внимание на то, создает ли компания денежные потоки немедленно или же проходит много времени между отправкой счетов и получением платежей. В первом случае риск меньше, чем во втором, и соответственно требования к доходности будут меньше.

Обеспечение активами

В разделе 3.6 достаточно подробно обсуждалось ранжирование активов по качественным признакам (включая те случаи, когда они являются обеспечением займов). Хотя обеспечение активами не имеет практи​чески никакого отношения к государственным облигациям (поскольку технически страну ликвидировать нельзя), для определения рейтинга доходности по корпоративным облигациям это очень важно. За исклю​чением конвертируемых облигаций, чем выше качество активов, обес​печивающих кредит и чем выше их ранг, тем меньший доход будет требоваться рынком от этой облигации.

Другие заимствования
Порядок ранжирования в случае невыполнения предприятием своих обязательств важен для любого кредитора. Если компания собирается выпускать новые облигации (назависимо от ранга текущего выпуска) или привлекает другие заимствования (например, банковский кредит или овердрафт), то это заставит кредиторов нервничать из-за роста вероятности невозврата средств. Это происходит потому, что «финан​совый рычаг» (соотношение между заемными и собственными средст​вами) структуры капитала будет оказывать более сильное давление на способность компании оплачивать накладные расходы в случае про​блем на предприятии. Следовательно, чем выше коэффициент финан​сового рычага (т. е. отношение долга к собственному капиталу), тем выше ожидаемый доход от облигации.
ВАЖНЫЙ ФАКТОР ДЛЯ ИНОСТРАННЫХ ИНВЕСТОРОВ

ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ЦИКЛ 

ЦИКЛ РОСТА КОМПАНИИ

КАЧЕСТВО АКТИВОВ

“ФИНАНВОВЫЙ РЫЧАГ”



УСЛОВИЯ ТОРГОВЛИ НА ВТОРИЧНОМ РЫНКЕ

Более 70% облигаций приобретаются с тем, чтобы удерживать их до конца срока. Однако существует много профессиональных инвесторов, которые хотят торговать свободно с тем, чтобы получить доход за счет перехода от одной облигации к другой. Соответственно им нужно быть уверенными в том, что они смогут найти ликвидный вторичный рынок. Хотя это не имеет большого значения, последствия для дохода будут такими же, как и при размере выпуска, т. е. существование вторичного рынка сократит ожидания инвестора относительно дохода.

Рыночный спрос

Время осуществления выпуска также очень важно, особенно если эмитент собирается устанавливать цену облигации в соответствии с определенной ориентировочной ценной бумагой. Часто получается так, что обильные выпуски являются результатом экономического прогресса. С точки зрения инвестора, конкуренция за такие выпуски завысит доход по закону спроса и предложения-

Следующая причина, по которой время выпуска играет большую роль, заключается в том, что в большинстве случаев купоны выплачиваются один или два раза в год, и излюбленные даты для выплаты купонов, как правило, попадают на конец квартала (т. е. 31 март;1, 30 июня,

30 сентября, 31 декабря). Для облигаций, купон по которым выплачи​вается только раз в год, излюбленные даты — это 31 марта и

31 декабря. Следовательно, в это время выше вероятность получения дохода для реинвестирования. В противном случае, когда спрос высок (а предложение маленькое), это приведет к выпускам с меньшим доходом.

Очевидно, что существует много факторов, каждый из которых может в любой момент повлиять на соотношение между доходами по корпо​ративным и государственным облигациям, и разные инвесторы будут по-разному оценивать эти факторы, что зависит от их собственных инвестиционных планов. Из всех этих факторов самым важным для рынка является соотношение между спросом и предложением.


ЛИКВИДНЫЙ ВТОРИЧНЫЙ РЫНОК

СООТНОШЕНИЕ МЕЖДУ СПРОСОМ И ПРЕДЛОЖЕНИЕМ



ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1) Почему рынок государственных облигаций важен для рынка корпоративных облигаций?

2) Какую роль играет кредитный рейтинг компании для выпуск;! облигаций?

3) Какова разница между кредитным рейтингом инвестиционной' и спекулятивного уровня?

4) Почему коэффициент финансового рычага компании влияет на цену, по которой она может выпустить облигации?

5) Почему требования к доходности уменьшаются, когда спрос на облигации превышает предложение?

3.8 КОНВЕРТИРУЕМЫЕ ОБЛИГАЦИИ

Конвертируемую облигацию можно рассматривать как обычную обли​гацию с бесплатной возможностью ее замены на заранее определенное количество акций (в случае с корпоративными облигациями) или на эквивалентное количество других облигаций (в случае с государствен​ными облигациями). Следует заметить, что это право или возможность не может быть использовано компанией-эмитентом, и конвертация может быть произведена компанией-эмитентом только по просьбе владельца облигации.

В связи с тем, что эти облигации предоставляют такое бесплатное право, ставка купона по ним обычно бывает ниже, чем по обычным облигациям. Следовательно, компания-эмитент имеет возможность приобрести более дешевую форму заимствования и может надеяться на то, что ей никогда не придется погашать заем, который может быть конвертирован в акции, если цена акции достаточно выросла.

Тем не менее инвестор первоначально будет получать по конвертиру​емым облигациям более высокий доход, чем по обыкновенным акциям, но поскольку условия конверсии обычно устанавливается на уровне, превышающем цены по долевым инструментам на 20—25%, то владе​лец облигации сможет воспользоваться только лишь частью общей суммы увеличения цены акции. Следовательно, рыночная стоимость таких облигаций будет расти с ростом цен акций, но они будут защищены от падения стоимости фиксированной процентной ставкой по облигациям.
КОНВЕРТИРУЕМЫЕ ОБЛИГАЦИИ

КУПОННАЯ СТАВКА



Обычно облигации разрешается конвертировать примерно через пять лет, к они имеют фиксированные конверсионные ставки на период, оставшийся до момента погашения.

НАПРИМЕР
Конвертируемая облигация, выпущенная по стоимости $100 с купоном 7% (т. е фиксированный доход в размере 7%). Ставка конверсии:

80 обыкновенных акций за $100 стоимости (эквивалент $1,25 за одну обыкновенную акцию), цена акций на настоящий момент 100 центов и текущий дивиденд — 4 цента.

Существует два основных фактора, которые необходимо принимать во внимание, Во-первых, дифференциал (разница) доходов, а во-вто​рых — конверсионная премия.

Доход на акцию равен 4% (т. е- 4 цента разделить на цену акции 100 центов). Доход конвертируемой облигации 7% (т. е. купон в размере 7% разделить на цену $100). Это можно рассматривать как увеличение дохода на 3 пункта в текущем году (и это оправдывает тот факт, что инвестор платит по конвертируемой облигации на 3% больше).

Конверсионная премия равна 25% (эквивалент соотношения между ценой обыкновенной акции $1,25 и рыночной ценой обыкновенной акции $1,00).
Пусть через пять лет ситуация будут выглядеть следующим образом:

• Цена обыкновенных акций выросла до $1,50, а дивиденд вырос до 8 центов на акцию. Стоимость конвертируемой облигации могла вырасти до $125 (т. е. обыкновенная акция выросла в цене на 50%, а конвертируемая облигация на 25%)-

• Доходность долевых инструментов теперь 5,33% (т. е. 8 центов разделить на 150 центов). Доходность конвертируемой облигации 5,6% (т. е. 7% разделить на цену $125). Увеличение дохода теперь составляет только 0,27%, но необходимо помнить, что владелец конвертируемой облигации в течение четырех лет получал дополнительный доход, который теперь он может использовать для того, чтобы покрыть низкую ре​зультативность акций, и также здесь сокращается риск (благодаря защите со стороны базового дохода по облигации) в том случае, если цена акции начнет падать.

• Конверсионная премия в этой ситуации только 4%. Это представлено соотношением между эквивалентной ценой обыкновенной акции в размере 156.25 цента (т. е. Конверсионная цена $125, разделенная на число акций, 80) и рыночной стоимостью обыкновенных акций в размере 150 центов.


ДИФФЕРЕНЦИАЛ

КОНВЕРСИОННАЯ ПРЕМИЯ



Конверсия обычно осуществляется в тот момент, когда дивиденды по акциям выросли по отношению к облигациям и когда премия по отношению к акциям упала до нуля. В вышеприведенном примере |акая ситуация может возникнуть в том случае, если дивиденды по обыкновенным акциям вырастут в следующем году или если цена обыкновенных акций вырастет до следующей даты конверсии. Следует также заметить, что если по большинству выпусков конвертируемых облигаций устанавливается только одна дата конверсии, то по амери​канским выпускам конвертируемых облигаций, особенно в случае облигаций, обращающихся на еврорынках, конверсия может прово​диться в любой момент.

С точки зрения компании-эмитента конверсия может рассматриваться как преимущество, так как она может больше не беспокоиться о погашении займа. Однако поскольку конверсия происходит только тогда, когда доход по долевым инструментам равен или выше дохода по облигациям, то это будет означать, что компания должна будет выплачивать дивиденды по этим новым акциям, которые будут выше. чем текущая процентная ставка по облигациям.

Инвестору необходимо учитывать еще два фактора.

• Когда начнется конверсия некоторых облигаций, то это при​ведет к более низкой ликвидности для оставшихся владель​цев конвертируемых облигаций, что усложнит торговлю этими инструментами.

• Более важно, что большинству профессиональных инвесто​ров, которые по законодательству должны вкладывать боль​шую часть средств только в инвестиции с низким риском <т. е. облигации), конвертируемые облигации предоставляют возможность вкладывать средства в рынок долевых инстру​ментов, не нарушая своих обязательств и мер регулирования.

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1. Кто может потребовать провести конверсию конвертируемых обли​гаций: инвестор, эмитент или и тот и другой?

2. Если цены долевых инструментов растут, будут ли они расти бы​стрее или медленнее (в процентах), чем по конвертируемым об​лигациям?

3. Что означает увеличение дохода на три пункта?

4. Что такое конверсионная премия?

5. Какие преимущества предоставляют конвертируемые облигации инвесторам, которые могут инвестировать средства только в об​лигации?
КОНВЕРСИЯ



3.9 ЕВРООБЛИГАЦИИ

Следует различать еврооблигации и облигации, выпускаемые на на​циональных рынках капитала. Как было сказано раньше, внутренний выпуск облигаций осуществляется инвестором, являющимся рези​дентом страны выпуска, проводится в валюте этой страны и, как правило, размещается в стране выпуска,

Внутренний выпуск может быть размещен в иностранном государстве, но все равно в валюте страны эмитента, и большая часть будет размещена опять-таки в стране эмитента. Напротив, еврооблигации выпускаются в валюте, отличной от валюты страны, резидентом которой является эмитент, и облигации будут размещаться среди международных инвесторов из разных стран.

Более того, группа по размещению будет состоять из представителей международных инвестиционных банков. Следует помнить, что назва​ние «евро» возникло только благодаря месту расположения двух ведущих клирингово-расчетных палат, занимающихся этими выпусками, и это не значит, что они ограничены только европейскими инвесторами и эмитентами.

Две основные палаты — это EVROCLEAR (расположена в Бельгии и была основана в 1970 году Morgan Garantee of the USA) и CEDEL-(расположена в Люксембурге и была основана в 1972 году в основном французскими и немецкими банками в качестве конкурента EVROCLEAR . Расчеты и клиринг по большинству еврооблигаций осуществляются этими организациями. Существует так называемый «электронный мост», который позволяет проводить расчеты напрямую со счетов этих двух организаций. На практике большинство таких обли​гаций «обездвиживается» (иммобилизуется).

Это означает, что облигации, представленные либо глобальными, либо индивидуальными сертификатами, не покидают депозитарные клирин​говые палаты, а просто передвигаются по счетам клиентов и агентов. Следовательно, это позволяет более эффективно проводить расчеты. Следует отметить, что по большинству выпусков еврооблигаций про​центы выплачиваются только один раз в год, а торговые цены отра​жают чистые цены (т. е- без накопленных процентов), а начисление процентов происходит (по американской системе) на основе 360 дней в году (в отличие от Великобритании, где для таких расчетов берут 365 дней).

Как уже говорилось раньше, еврооблигации обычно выпускаются в валюте, отличной от валюты страны эмитента. Поэтому следует поговорить о валютных вопросах, которые сопровождают такие вы​пуски. Но сначала необходимо разъяснить другие различия, сущест​вующие между еврооблигациями и внутренними выпусками.

Управление выпуском еврооблигаций осуществляется через назначе​ние менеджера (или со-директоров), которые выступают в принципе в
ВНУТРЕННИЙ ВЫПУСК ОБЛИГАЦИЙ

ЕВРООБЛИГАЦИИ

НАЗВАНИЕ “ЕВРО”

EVROCLEAR

CEDEL
РАСЧЕТЫ

ВАЛЮТНЫЕ ВОПРОСЫ



Качестве андеррайтеров. В действительности получается так, что эмитент может быть сразу же уверен в получении требуемых средств, хотя никакой гарантии он не получает до тех пор. пока не будет подписано соглашение о подписке на выпуск.

Ведущий менеджер (менеджеры) затем формирует консорциум, состо​ящий из других менеджеров (обычно представителей международных инвестиционных банков) для проведения вспомогательного андеррайтинга и расширения возможностей для размещения облигаций. Условия такой работы обычно соответствуют стандартам, установленным Международной ассоциацией первичных рынков, и ее 16 рекомендациям (хотя организация не может применять санкции за нарушение этих стандартов и рекомендаций). Такие выпуски обычно подлежат «стабилизации». Это означает, что ведущий менеджер может выпустить или выкупить облигации для устранения изменчивости торговых цен обли​гаций.

Большинство облигаций во избежание таких проблем, как налогообложение, получают листинг либо на Люксембургской фондовой бирже, либо на Лондонской фондовой бирже. В соответствии с регулирующи​ми мерами Европейского Союза это означает, что должен быть выпущен проспект эмиссии, но это дает дополнительные возможности для расширения круга потенциальных инвесторов (многие междуна​родные инвесторы ограничены в тех суммах, которые они могут вкладывать в ценные бумаги, не прошедшие листинг).

Возможно, самый важный фактор состоит в том, что большинство облигаций выпускается в долларах США. Причина состоит в том, что в США находятся крупнейшие международные инвесторы, вторая крупная группа инвесторов, находящаяся в Японии, всегда готова работать с основными мировыми валютами. В процессе выпуска необходимо учитывать ограничения по продаже, которые особенно серьезны в США и Великобритании, а также некоторые местные правила. Для решения этих проблем большинство выпусков ограничи​ваются предложением облигаций только широким «профессиональ​ным» рынкам (т. е. в первые шесть месяцев выпуска они не предлага​ются непрофессиональным инвесторам».

Последнее различие здесь связано с рейтингом доходности. Выпуск еврооблигаций может быть успешным только тогда, когда эмитент имеет рейтинг одного из ведущих рейтинговых агентств, таких, как S & Р и Moody’s, и это одно из условий, которое должен учитывать ведущий менеджер. Хотя эти выпуски и выполняют все требования листинга, обычно они не обращаются как биржевые инструменты (т. е. банки будут торговать ими как принципалы между собой).

Тем не менее в последние двадцать лет такая торговля стала регули​роваться Международной ассоциацией рынка ценных бумаг (ISMA),

которая состоит, по ее собственному определению, из «крупнейших европейских банков и инвестиционных домов». Эта ассоциация признается многими странами как саморегулируемая организация. Основной заботой Ассоциации является соблюдение правил торговли. Как и
СОГЛАШЕНИЕ О ПОДПИСКЕ НА ВЫПУСК

МЕЖДУНАРОДНОЙ АССОЦИАЦИЕЙ ПЕРВИЧНЫХ РЫНКОВ
“СТАБИЛИЗАЦИЯ”

ШИРОКИЙ “ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ” РЫНОК

РЕЙТИНГ ОДНОГО ИЗ ВЕДУЩИХ РЕЙТИНГОВЫХ АГЕНСТВ

МЕЖДУНАРОДНАЯ АССОЦИАЦИЯ РЫНКА ЦЕННЫХ БУМАГ


при внутренних выпусках, рейтинг дохода будет зависеть от качества облигации и других факторов. Однако есть один очень важный фактор, который уникален для еврооблигаций.

Этот фактор состоит в том, что для международных инвесторов доходы приближаются к показателям, присущим внутренним международным рынкам с самой низкой доходностью, т. е. Япония или США. Следо​вательно, несмотря на то, что эмитент будет сталкиваться с валютным риском по своим заимствованиям, все-таки это позволяет ему привле​кать средства по более низким ставкам, чем в целом на внутреннем рынке.

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1.  С чем связан элемент «евро» в названии еврооблигаций?

2. Для чего используется электронный мост?

3. Что имеется в виду под «недвижимыми» формами?

4. Почему облигации обычно выпускаются в долларах США?

5. Какая саморегулируемая организация отвечает за правила и стандарты эмиссии еврооблигаций?
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